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Özet 

Günümüzde insanlar arasında güven duygusunun ciddi ölçüde zayıfladığı söylenebilir. Bu durum, bey‘ 
sözleşmelerinde alıcıların satın alacakları mal ve eşya ile ilgili daha fazla bilgi talep etmelerine yol açmaktadır. 
Alıcılar, sözleşmeye konu olan malın nitelik ve kalitesini bizzat deneyimlemek istemekte ve bu değerlendirme 
sonucunda sözleşmeyi tamamlamayı tercih etmektedirler. Dolayısıyla, şartlı satış türlerinden biri olan 
‘‘deneme şartıyla satış’’ uygulamasına duyulan ihtiyaç artış göstermektedir. Bu bağlamda makalede, deneme 
şartıyla bey‘ akdi çerçevesinde sözleşme tarafları arasında, malın sağlamlığı ve kalite düzeyine ilişkin ortaya 
çıkan güven sorunları ele alınmakta ve bu soruna ilişkin fıkhî çözüm yolları çağdaş hukuk sistemleriyle de 
mukayese edilerek tartışılmaktadır.  

Satım akitlerinde asıl olan, malın her türlü kusur, eksiklik ve arızadan uzak olmasıdır. Bu nedenle alıcı, bir mal 
satın alırken, deneme şartıyla bizzat test etme hakkına sahiptir. Bu hak, sözleşme konusu malın niteliğine 
uygun olarak örf ve adetler çerçevesinde güvence altına alınmıştır. Alıcı denemeyi gerçekleştirdiğinde ve malın 
ayıplı veya ihtiyaçlarına uygun olmadığını tespit ederse, sözleşmeyi onaylama ya da malı iade ederek 
sözleşmeden vazgeçme hakkına sahiptir. 

Satım akdinde asıl olan, akdin hüküm ve sonuçlarının hemen oluşmasıdır. Bununla birlikte, taraflardan her 
ikisinin veya yalnızca birinin yararını gözeten bazı kayıt ve şartların akde dâhil edilmesi mümkündür. Bu tür 
kayıtlar, satım akdini asli mahiyetinden, yani malın derhâl teslimi ve bedelin anında ifası şeklindeki yapısından 
çıkararak ona farklı bir hukukî vasıf kazandırmaktadır. Bu tür akitlere örnek olarak, şart muhayyerliği 
çerçevesinde gerçekleştirilen “deneme şartıyla satış” zikredilebilir. Deneme şartıyla satış, alıcının malı nihai 
olarak satın almadan önce inceleme ve test etme hakkını saklı tuttuğu bir ticari satış türüdür. Bu hak, ya malın 
amaca elverişliliğini doğrulama için kullanılır ki bu durumda, mal amaçlanan görevi sağlıyorsa, alıcının kişisel 
tercihleri dikkate alınmaz ve sırf kendi ihtiyacına uygun olmaması gerekçesiyle malı reddetme hakkına sahip 
değildir. Ya da söz konusu hak, alıcının kişisel ihtiyaçlarına uygunluğunu belirlemek için kullanılabilir. Bu 
durumda, alıcının takdiri ve iradesi belirleyici olur.  

Makalede, deneme şartının satış sözleşmesine etkisi, malın sağlamlığı ve alıcının malın kendisine 
uygunluğunun uzmanlarca tespiti gibi meseleler ele alınan başlıca meselelerdir. Tümevarımsal, analitik ve 
karşılaştırmalı yöntemler kullanılarak yapılan çalışmada, bu satış türünün caiz olduğu ve tarafların menfaatini 
sağladığı sonucuna varılmıştır. Şarta bağlı satış olarak değerlendirilen bu akit türü, islâm hukuku ile modern 
hukuk sistemleri arasında bazı farklılıklar göstermektedir.  

Araştırma ve inceleme sürecinde, deneme şartıyla satış konusu ile ilgili bazı çalışmalar tespit edilmiştir. Hüsni 
Câdü'r-Rab ‘‘Tecrübetü'l-mebî‘ ve Eseruha alâ İltizâmâti't-tarafeyn fî Akdi'l-bey‘: Dirâse Mukârene fi'l-Fıkhi'l-
İslâmî ve'l-Kanûni'l-Vaz‘î’’, başlıklı çalışmasında, söz konusu satışın mahiyeti ve tarihsel gelişimini ele 
alınmakta, deneme şartının alıcı ile satıcı yükümlülüklerine etkisini fıkhî ve hukukî açıdan karşılaştırmalı bir 
şekilde analiz etmektedir. Rehma Al-hayyalî ‘‘el-Bey‘ bi-şartı Tecrübe fi'l-Kânuni'l-Medenî el-Ürdünî’’ adlı 
yüksek lisans tezinde, bu satışın kavramsal tanımını, hukukî niteliklerini ve Ürdün Medeni Hukukundaki 
yükümlülüklerini Mısır ve Irak hukuku ile karşılaştırmalı olarak ele almaktadır. Türkçe olarak da O. Gökhan 
Antalya tarafından hazırlanan ‘‘Türk İsviçre ve Alman Hukuklarında Tecrübe veya Muayene Şartıyla Satım’’ adlı 
doktora tezinde, bu alış-veriş türünün tarihsel gelişimine, temel meselelerine ve diğer satış türleriyle ilişkisine 
değinilmektedir. Ayrıca, deneme süresinde alıcının malı kabulü veya reddiyle alakalı hükümler incelemektedir. 
Bu makalenin özgün yönü, deneme şartıyla satışa ilişkin meselelere daha geniş bir perspektiften yaklaşması; 
sözleşmenin nitelikleri, hükümleri ve sonuçları üzerinde karşılaştırmalı bir analiz sunmasıdır. 

Satım akdinde tecrübe muhayyerliğinin meşruiyetine dair sahih rivayetlerden birçok delil bulunmaktadır. 
Ayrıca, bu tür işlemlere olan ihtiyaç, alıcının zarar görmesini önlemek ve taraflar arasında ihtilafları engellemek 
açısından önem arz etmektedir. Deneme şartıyla satış, İslam hukukundaki şart muhayyerliğine ait genel 
hükümlere uygunluk arz etmektedir. Dolayısıyla akdin geçerliliğini bozmaz ve taraflardan birinin menfaatini 
korur. Deneyimsiz bir alıcı, belirli bir malı satın alırken satıcının aldatma ve hile girişimlerine karşı korunur. 
Ayrıca malın niteliği, yeterliliği ve alıcının kişisel ihtiyaçlarına uygunluğu test edilebilir. 
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Klasik fıkıh kaynaklarında deneme sürecinin sınırlarının belirlenmesine büyük önem vermiştir. Sürenin belirli 
olması gerektiği hususunda ulema arasında ittifak bulunmaktadır; aksi hâlde belirsizlik ihtilafa yol açabilir. 
Sürenin azami sınırı konusunda görüş ayrılıkları vardır: Hanefîlerin çoğu ve Şafiîler bunu sahih hadisler ışığında 
üç günle sınırlamıştır; Hanbelîler, bazı Şafiîler ve Hanefîlerden Ebû Yûsuf ile Muhammed ise sürenin tarafların 
anlaşmasına bırakılabileceğini kabul etmiştir. Malikîler ise süreyi malın niteliğine bağlamış, hayvanlar için bir 
gün, gayrimenkuller için bir ay öngörmüştür. Bu araştırmada, esneklik ve farklı mallara uyum sağlaması 
nedeniyle Malikîlerin görüşü tercih edilmiştir. 

Deneme şartıyla satışın hukukî nitelendirmesi konusunda da farklı görüşler vardır. Bir kısım âlimler ve 
hukukçular bunu geciktirici şarta bağlı bir akit olarak değerlendirmiş, yani ‘‘satış ancak alıcının denemesi 
sonrasındaki onayıyla kesinleşir’’ görüşüne sahip olmuşlardır. Diğerleri ise bunu bozucu şart kapsamında 
görmüş; buna göre satış baştan geçerli olup, alıcı reddederse feshedilir. Azınlıkta kalan bazıları ise bunun 
sadece bir satış vaadi olduğunu ileri sürmüşlerse de bu görüş, akitte taraflara karşılıklı borç ve yükümlülük 
doğurduğu için zayıf kabul edilmiştir. Arap medeni kanunlarının çoğu (Mısır, Lübnan, Suriye, Irak vb.) genellikle 
ilk iki yorumu benimsemiştir. Âlimler, deneme şartıyla satışın caiz olduğunda ittifak etmişlerdir; çünkü bu, şart 
muhayyerliğin kapsamına girmekte ve alıcının, satın alma işlemini tamamlamadan önce malın uygunluğunu 
ve sağlamlığını teyit etmesine imkân vermektedir. Nevevî, bu tür satışın caiz olduğuna dair icmâ‘ı nakletmiştir. 
Deneme şartının hukuki açıdan geçerli olabilmesi için, akit esnasında malın denenmesi şart koşulmalıdır. Satıcı 
bunu kabul ettiği takdirde, alıcının malı belirlenen süre içinde denemesine imkân tanımalıdır. Bu süreçte alıcı, 
malın sağlamlığını ve satın alma amacına uygunluğunu kontrol eder. Buna karşılık alıcı, deneme sınırlarını 
aşmamakla yükümlüdür; aksi hâlde satıcıya zarar verir. Deneme işlemi alıcı tarafından bizzat veya onun vekili 
tarafından yapılabilir. Alıcının, belirlenen süre içinde satıcıya satışın kabul veya reddini bildirmesi gerekir. Eğer 
bu süre içinde sessiz kalırsa ve malı deneme imkânına sahip olduğu hâlde denemeksizin susarsa, bu sessizlik 
kabul anlamına gelir. Deneme sürecinde alıcı, malı sadece denemeye yetecek ölçüde kullanabilir. Bunun 
ötesine geçen her türlü kullanım -örneğin kişisel ihtiyaç için faydalanma, devretme, kiralama, rehin verme 
veya malda değişiklik yapma- deneme hakkını geçersiz kılar ve satış kesinleşir. Bu durumda alıcı, mala gelecek 
her türlü zarardan tamamen sorumlu olur. Bu hüküm, İslâm mezhepleri arasında ittifakla kabul edilmiştir. 
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Abstract 

Trust among individuals has significantly declined in contemporary times, prompting buyers in sales contracts 

to demand more detailed information regarding the goods they intend to purchase. Many customers prefer 

to assess the suitability and quality of the item through personal examination and decide to conclude the 

contract based on the outcome of such a trial. Consequently, reliance on the method of Sale on Approval - a 

type of sale conditional upon trial - has increased. This article addresses the issue of diminished trust between 

contracting parties, particularly concerning the integrity and quality of goods within the framework of Sale 

on Approval. It explores potential jurisprudential solutions to this challenge and provides a comparative 

analysis of the positions held by various Islamic jurisprudential schools alongside modern positive legal 

systems.  

The fundamental principle in sales transactions is that the goods sold should be free from any defect, flaw, 

or deficiency. Consequently, the buyer has the right, when purchasing a commodity, to stipulate that the 

seller allow a trial to verify its suitability and fitness for the buyer’s needs. This right is established by custom 

in accordance with the nature of the goods subject to the contract. If the buyer conducts the trial and 

discovers that the item is defective or unsuitable for his needs, he then has the option either to consummate 

the contract or to reject it and return the goods to the seller. 

Furthermore, the basic principle in a sales contract is that it takes immediate effect, and its consequences 

arise at once. However, certain conditions or specifications may be attached to the contract to serve the 

interests of one or both parties, thus altering its original form, which typically entails immediate delivery of 

the goods and payment of the price. An example of such contract is a sale conditional upon trial.  

A sale conditional upon trial is a type of commercial sale in which the buyer retains the right to examine and 

test the goods before completing the purchase. This right may be exercised either to verify that the goods 

fulfill their intended purpose or to determine their suitability for the buyer’s personal needs. In the latter 

case, the buyer’s discretion and intention are decisive. However, in the former case, if the goods fulfill the 

intended purpose, the buyer’s personal judgment is not considered, and the goods cannot be rejected merely 

on the grounds that they do not meet his personal requirements. 

This study examines the concept of sale conditional upon trial, exploring its jurisprudential and legal 

classification. It’s Shari‘ah ruling, the effect of the trial condition on the validity and formation of the contract, 

guarantees related to the integrity of goods, and the extent to which the goods meet the buyer’s 

requirements as evaluated by experts. Employing inductive, analytical, and comparative methods, the paper 

concludes that this type of sale is permissible and serves the interests of contracting parties. It is also 

considered a sale on approval, with significant differences noted among Islamic schools of thought and 

modern legal systems. 
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During the research and review process, several studies on sale conditional upon trial were identified. Among 

them is the study by Hüsni Câdü’r-Rab, ‘‘Tecribetü’l-mebi’ ve eseruha ala iltizamati’t-tarafeyn fi akdi’l-bey‘: 

Dirâse Mukârene fi’l-Fıkhi’l-İslami ve’l-Kanuni’l-Vaz’i’’, which addressed the essence of this type of sale, its 

historical development, and the impact of the trial condition on the obligations of both the seller and the 

buyer, with a comparative jurisprudential and legal analysis. Another study is the master’s thesis by Rehma 

Al-Hayyali, ‘‘El-Bey‘ bi’Şartı-Tecrübe fi’l-Kânuni’l-Medeni’l-Ürdüni: Dirâse Mukârene’’, which examined its 

concept, legal characterizations, and the obligations arising under Jordanian Civil Law in comparison with 

Egyptian and Iraqi laws. Additionally, the doctoral dissertation in Turkish by O. Gökhan Antalya, ‘‘Türk, İsviçre 

ve Alman Hukuklarında Tecrübe veya Muayene Şartıyla Satım’’, reviewed the historical development of this 

sale, its foundational principles, and evidentiary issues. It then clarified its legal characterizations and its 

relation to other types of sales, followed by a study of the provisions applicable during the trial period, 

determined by the buyer’s acceptance or rejection of the goods. What distinguishes the present study is its 

comprehensive focus on all matters related to sale conditional upon trial, emphasizing its characterizations, 

legal rulings, and resulting effects, alongside a comparative analysis of jurisprudential and legal opinions, 

their discussion, and the assessment of their relative weight. 

Numerous pieces of evidence from the Sunnah and authentic narrations confirm the legitimacy of the trial 

condition in sales contracts. Such transactions are deemed necessary to prevent unfair practices and avoid 

disputes between contracting parties. This option represents a recognized form option by Condition in Islamic 

jurisprudence, supported by explicit textual proofs. Accordingly, it is valid, consistent with the essence of the 

contract, and does not compromise its validity. It provides a significant safeguard for one of the contracting 

parties, particularly the less experienced buyer, by protecting them from fraud and deception on the part of 

the seller. Through such a trial, the buyer may assess the efficiency of the product and determine its suitability 

for their personal needs by testing its functionality and quality. 

Islamic jurists placed great emphasis on specifying the duration of the trial period, arguing that leaving it 

indefinite could lead to disputes. Opinions differed regarding the maximum period: the majority of the 

Hanafis and Shafi‘is limited it to three days, based on authentic hadiths; the Hanbalis, some Shafi‘is, and, 

among the Hanafis, Abu Yusuf and Muhammad, allowed the parties to leave the period to their agreement, 

even if it was extended; while the Malikis linked the duration to the nature of the goods—for instance, short 

for livestock and clothing, but longer for real estate. The researcher favors the Maliki position, as it provides 

flexibility and practical suitability for different types of goods. 

On the question of legal characterization, jurists and legal scholars differed. Some considered it a contract 

suspended on a Condition Precedent (sharṭ waqif), where the sale is not concluded until the buyer accepts 

the goods after trial. Others viewed it as a contract subject to a condition subsequent (sharṭ fasikh), where 

the contract takes immediate effect but can be dissolved if the buyer rejects the goods. A minority argued 

that it is merely a promise to sell, but this view is weak, since a sale with a trial period entails mutual 

obligations. Most Arab civil codes (Egyptian, Lebanese, Syrian, Iraqi, etc.) usually  adopt the first or second 

characterization. Jurists have agreed that a sale with a trial period is permissible, as it falls under the option 
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by condition (khiyar al-sharṭ) and allows the buyer to ensure the goods’ suitability and freedom from defects. 

Al-Nawawi transmitted the consensus on the permissibility of such conditions. 

Based on the proper legal characterization of the sale conditional upon trial, it is permissible to stipulate the 

right to test the commodity in the contract. The seller must allow the buyer to conduct the trial within an 

agreed period in order to examine the soundness of the product and verify whether it serves the intended 

purpose of the purchase. In return, the buyer is obliged not to exceed the limits of the trial in order to prevent 

harm to the seller. The trial may be conducted by the buyer personally or by an appointed representative. 

The buyer is required to notify the seller of acceptance or rejection of the sale within the agreed trial period. 

If the buyer remains silent until the period lapses, despite being able to perform the trial, such silence is 

deemed acceptance. If the condition is Precedent, the sale becomes binding through silence, transferring 

ownership of the product definitively to the buyer. If the condition is Subsequent, silence nullifies the 

termination clause, and the sale becomes confirmed in its final form. 

During the trial, the buyer may not use the product beyond what is customary for testing purposes. Any usage 

exceeding this limit, such as personal benefit, transfer of ownership, leasing, pledging, or altering the 

product, invalidates the option and renders the sale binding. In such cases, the buyer bears full responsibility 

for any damage caused to the product. This ruling is unanimously agreed upon by the major schools of Islamic 

jurisprudence. 

Keywords: Islamic Economics, Trial Condition, Trial of Sale, Condition Precedent, Condition Subsequent. 
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 المدخل 

أ البيع هو  المال�ة ح�ث �حتل المكانهم  عقد  الناس  و بينها،    ��ب الأ   ةالعقود  ي ح�اتنا المعا�ة؛ نظرا� لحاجة 
البي�ع �ف قد تنوعت 

ر قد �لحقه عند إجرائه والتعامل  ي التعامل، وحما�ة لأطراف العقد من أي �ض
ي الثقة والاطمئنان �ض

ومستجدات الع�، وز�ادة �ض

ع و�قتض�ه العقد   مما يرتض�ه ال�ش
�
طوا ما يرونه مناسبا ض للمتعاقدين أن �ش�ت ج�ي

�
و�حقق المصلحة ولا �خالف النظام    به مع الناس، أ

ي التأ�د من  
اط تج��ة المبيع قبل إبرام البيع لما �حققه من مصلحة ل�لا المتعاقدين أو أحدهما �ف أو الآداب العامة، ومن ذلك اش�ت

ي أو للغرض الم ي ملاءمة المبيع لحاجة المش�ت خصص له من خلال تج��ته ومعاينته، و�التا�ي �خ�ج العقد عن صورته الأصل�ة اليت

ي  ض إجراء التج��ة و�علان المش�ت ي الحال بتسل�م المبيع واستلام الثمن، و�توقف نفاذە إ� حني
ي نفاذ البيع وترتب آثارە �ض

تقت�ض

 قبول المبيع. 

ي البيع، وهو رؤ�ة المبيع و�جراء تج��ته ليتأ�د من سلامته من كل  
 �ف

�
 أساس�ا

�
ي حقا ي عقود البيع أن للمش�ت

والأصل العام المقرر �ف

  
ً
وطة  المبيع من العيوب م�ش

ُ
ائه وتط�ب له نفسه، فكانت سلامة ة، ول�حصل له الرضا بالمبيع الذي ُ�قدم ع� �ش العيوب المعت�ب

ي الب
ي العقد، جاء �ف

ي العقد دلالة، فما لم �سلم المبيع لا �لزم البيع فلا �لزم حكمه"دائع:  �ف
ط �ف ي المقابل فإن  1" إن السلامة �ش

، و�ف

ف أفراد المجتمع.  ي �جري التعامل بها بني ي ع�نا الئت
ي، وأن �كون من النقود الرائجة �ف ي �سلم الثمن من المش�ت

 للبائع حق �ف

بالمبيع  -ومن أجل ذلك ظهرت فكرة تج��ة المبيع ف    -كوس�لة من وسائل العلم  كانت معروفة منذ القدم ح�ث نظمتها القوانني

ي الفقه الإسلا�ي 
ط �ف ط التج��ة، الذي ُ�عد صورة من صور خ�ار ال�ش ي المجتمعات المختلفة تحت مس� البيع ��ش

  ،2المدن�ة �ف

ي جاد الرب (خلال البحث والا من  و  ط التج��ة؛ منها دراسة حسضى ) 2010طلاع تم الوصول إ� بعض الدراسات حول البيع ��ش

، وتأث�ي   ي
ي تناولت حق�قة هذا الن�ع من البي�ع وتطورە التار��ف ي البيع"، الىت

ف �ف امات الطرفني ف بعنوان" تج��ة المبيع وأثرها ع� ال�ت

ي مع تح  امات البائع والمش�ت � ط التج��ة ع� ال�ت ي مقارن. ورسالة ماجست�ي لرحمة الح�ا�ي (�ش
) بعنوان "  2022ل�ل فق�ي وقانوفي

ي  
امات الناشئة عنه �ف ف : دراسة مقارنة"، تطرقت فيها إ� مفهومه وتكي�فاته والال�ت ي

ي الأردفئ
ي القانون المدفئ

ط التج��ة �ف البيع ��ش

  . ي
ن الم�ي والعرا�ق ي مقارنة بالقانونيني

ي الأردين
ك�ة للباحث قوكهان انطال�ا (  ە دكتورا  روحةأطوهناك  القانون المدين ) 1991باللغة ال�ت

ي لهذا البيع 
ك�ة والس����ة والألمان�ة"، ح�ث �ستعرض التطور التار��ض ض ال�ت ي القوانني

ط المعاينة أو التج��ة �ض بعنوان "البيع ��ث

خرى، ثم دراسة لأحكام هذا البيع  وأساس�اته والمشكلات المتعلقة بالإثبات. ثم يوضح تكي�فاته القانون�ة وعلاقته بأنواع البيع الأ 

ي ع� المبيع أو رفضه له،   ي تُحسم بموافقة المش�ت ي هذە هو �سل�ط الضوء ع� جميع مسائل  أثناء مدة التج��ة الىت ض دراسئت وما �م�ي

تبة عل�ه مع تحل�ل مقارن لآراء أه ف ع� تكي�فاته وأحكامه والآثار الم�ت ك�ي ط التج��ة، وال�ت ل الفقه والقانون ومناقشتها البيع ��ث

جيح بينها.   وال�ت

 
1      , ي

ائععلاء الدين ال�اساين ي ترت�ب ال�ش
,    بدائع الصنائع �ف ي وت: دار ال�تاب العريب ح مجلة الأحكام ; ع�ي ح�در,  274/ 5),  1982/ 1402(ب�ي درر الحكام �ش

وت: دار ال�تب العلم�ة, العدل�ة ي (ب�ي  .285/ 1), 1991– 1411, ترجمة فه�ي الحسيفي
اط لأحد المتعاقدين أو كليهما �خول صاحبه إمضاء العقد أو فسخه خلال مدة معلومة.      2 ط: هو حق يثبت بالاش�ت (ال���ت:   الموسوعة الفقه�ةخ�ار ال�ش

ن العدوي,  267/ 39),  1987–1407وزارة الاوقاف والشؤون الإسلام�ة,   �ع�ة; محمد حسنني ي ع� مذهب    -المقارنات الت�ش
ي والجنائئ

تطبيق القانون المدنئ
 .425/ 2), 1999/ 1420ع�ي جمعة محمد (القاهرة: دار السلام,  -, تحقيق محمد أحمد �اج -الإمام مالك
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وعيته. 1 ط التج��ة وم�ش  ماه�ة البيع ��ش
ط التج��ة. 1.1  تع��ف البيع ��ش

ط التج��ة:  ي بحق تج��ة المبيع لمعرفة مدى مناسبته له، أو مدى صلاحيته للغرض    البيع ��ش هو البيع الذي �حتفظ ف�ه المش�ت

ة متفق عليها، عدَّ له، وذلك خلال ف�ت
�
ي بعد ذلك قبوله أو رفضه  الذي أ  .3ف�قرر المش�ت

ي حق تج��ة المبيع؛ للتعرف ع� صلاحيته    ذي يتم الاتفاق ف�ه ع� أنوهبة الزح��ي بأنه البيع الالدكتور  وقد عرفه   �كون للمش�ت

 .
�
ء الذي �طلبه إما �احة أو ضمنا ي اءە لأجله، وليتأ�د أن المبيع هو ال�ش  للغرض الذي �قصد �ش

ي �ي موجودة من   وذكر مثاً� ع� ذلك:  ط رك��ــها؛ للتأ�د من إ�فاءها بالأغراض الأساس�ة اليت  ��ش
�
ي شخصٌ س�ارةً أو فرسا أن �ش�ت

ي وظروفه الشخص�ة ورغباته الذات�ة   . 4أجلها، أو للتأ�د من ملاءمتها لحاجات المش�ت

ي ف�ه أن يتم تج��ة المبيع واختبارە ع� الواقع   ط المش�ت ي أحد القوام�س بأنه: ن�ع من أنواع البي�ع التجار�ة �ش�ت
وقد ورد تع��فه �ف

 .5قبل الإقدام ع� إتمام البيع 

ط التج��ة وصورته: . 1.2  موض�ع البيع ��ش
عدَّ له. ولا  

�
 لما أ

�
 إلا إذا جاء صالحا

�
ط أن المبيع ستجري تج��ته، وأنه لا �صبح نهائ�ا ط التج��ة هو بيع �خضع إ� �ش البيع ��ش

 أن تكون بعض الأش�اء معقودة ع�  
�
ي العقد �احة، وأن العادة تتطلب أح�انا

�عت�ب البيع من قب�ل التج��ة إلا إذا نصَّ ع� ذلك �ض

ط التج��ة ا  .6لسابقة كبيع الملبوسات حسب الق�اس �ش

ي بعضها، كعقد البيع والإجارة والصلح عن مال،
ي جميع العقود بل �ض

ط التج��ة لا يثبت �ض كما أنه �قع    ولا بد من التأ��د هنا أن �ث

ي المنقولات
ي لا �مكن التأ�د من صلاحيتها للغرض المقصود منها قبل تج��تها، و�كون ذلك عادة �ض ي الأش�اء اليت

ي تتفاوت   عادةً �ض اليت

ي الق�مة  
ها،أفرادها �ف بأنواعها وغ�ي ي    كالس�ارات والآلات الم�كان�ك�ة والملا�س الجاهزة والأثاث والحيوانات 

وقد �كون محلها �ف

المذاق ببيع  الحالة  ي هذە 
و�ات ول�نه ُ�س� �ف العقارات فهو نادر مع جواز  7المطعومات والم�ش ي 

أن �ج��ــها ، وأما استعماله �ف

ي بالسكفى فيها لمعرفة مدى ملاءمتها له، ي من معرفة المبيع    المش�ت ن المش�ت
�
و�جب أن تُجري عليها التج��ة بالقدر الذي �مك

 .8والتأ�د من صلاحيته

 
ح قانون الموجبات والعقودزهدي �كن,     3 وت: دار الثقافة,  �ش ي جاد الرب,  65)/ 1(7), 1967(ب�ي ي عقد  ; حسني

ف �ف امات الطرفني ف تج��ة المبيع وأثرها ع� ال�ت
ي الفقه الإسلا�ي والقانون الوض�ي   -البيع

,  29),  2010(القاهرة: دار ال�تب القانون�ة,    -دراسة مقارنة �ض ي
دراسة   -الحما�ة العقد�ة للمستهلك; عمر عبد البا�ق

�عة والقانون ن ال�ش  .823), 2008(الإسكندر�ة: منشأة المعارف,  -مقارنة بني
ي (دمشق: دار الفكر,     4

ي الأرديف
ي والقانون المديف

ي قانون المعاملات المال�ة المدن�ة الإمارايت
, العقود المسماة �ف  .39), 1987–1407وهبة الزح��ي

ي-قاموس الإدارة ال�ب�ي لمصطلحات العلوم الإدار�ة والاقتصاد�ة والتجار�ة والمال�ة والم�ف�ة �ش�ي العلاق,      5 ن ي انجل�ي وت: مكتبة لبنان,    -عريب ), 2013(ب�ي
308. 

ح قانون الموجبات والعقود�كن,     6  .66)/ 1(7, �ش
. وه    7 ائه ع� ملاءمته لذوقه ومزاجه الشخ�ي ي أن �ذوق المبيع بنفسه أو بمعرفة من �كلفه، و�علق �ش ط ف�ه المش�ت و ن�ع من بيع  بيع المذاق: هو بيع �ش�ت

ي عدة أمور أهمها:  
ي بيع التج��1التج��ة ول�نه �ختلف عنه �ف

ط كما �ف ي سكوت 2ة.  _ أنه �قوم ع� أساس الوعد بالبيع لا البيع المعلق ع� �ش
_ لا �ك�ف

ي.   ي بيع التج��ة الذي �دل ع� القبول من طرف المش�ت
ي بيع المذاق، بخلاف السكوت �ف

ي �ف ي بيع المذاق �جري اختبار عينة من صنف 3المش�ت
_ �ف

ي ليتمكن من تج��ته. ينظر:   ح قانون الموجبات والعقود�كن,  المبيع بالتذوق بخلاف بيع التج��ة الذي �ستلزم ع� البائع �سل�م المبيع كامً� للمش�ت , �ش
ي الجد�د; عبد الرزاق السنهوري,  163)/ 1(7

ح القانون المديف ي �ش
,    الوس�ط �ف ي اث العريب وت: دار إح�اء ال�ت   عقد البيع ; سم�ي تناغو,  142/ 4),  1958(ب�ي

 .95، 91(الإسكندر�ة: منشأة المعارف, د.ت.),  
ي الجد�دالسنهوري,     8

ح القانون المديف ي �ش
 .86، 85, عقد البيع; تناغو, 131/ 4,  الوس�ط �ف
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لها  ي أن �شغِّ
ي �ف ي س�ارة، ف�ع�ي البائع الإذن للمش�ت ي �طلب من البائع تج��ة المبيع، فلو أراد أن �ش�ت ولقد جرت العادة أن المش�ت

ي البيع خ�ار فلا يبطل الخ�ار باستخدام المبيع للتج��ة.  
 و�ستعملها للتج��ة، ولو كان له �ف

ها، وما لا "قال ابن قدامة:   صِد به من الاستخدام، تج��ة المبيع، لا يُبطل الخ�ار، كركوب الدابة ل�علم س�ي
ُ
و�مكن أن ُ�قال: ما ق

ي لم يبطل خ�ارە، وهذا مذهب الشاف�ي   المش�ت
ُ
تْ الجار�ة

�
ل بَّ

َ
 . 9"ُ�قصد به ذلك يُبطل الخ�ار، كركوب الدابة لحاجته، و�ن ق

ط التج��ة: . 1.3 وع�ة البيع ��ش  م�ش

ط الخ�ار؛  ف �ش ي تج�ي ي عقد البيع بالأدلة الئت
وع�ة التج��ة وصحة إجرائها ع� المبيع �ف  و�ي ُ�ستدل ع� م�ش

 من السنة: 

ي  ي البي�ع فقال له النيب
ي حد�ث حبّان بن منقذ أنه كان ُ�خدع �ف

ي كل سلعة (صلى الله عليه وسلم):" إذا با�عت فقل لا خِ أ. عن ابن عمر �ف
لابة ثم أنت �ف

 . 10"ابتعتها بالخ�ار ثلاث ل�ال، فإن رض�ت فأمسك و�ن سخطت فاردد

ي (صلى الله عليه وسلم)    أن  وجه الدلالة:  ف صلاحيته وملاءمته لاحت�اجاته اعتُ�ب رخّص  النيب اط إعادة المبيع بعد تج��ته، فإذا تبني ي اش�ت
ي �ف للمش�ت

، و�لا جاز له ردە
ً

 .البيع مقبو�

طا (. وعموم قوله ب وطهم إلا �ش " صلى الله عليه وسلم):" المسلمون ع� �ش
�
م حلاً� أو أحلَّ حراما  .11حرَّ

وط الصحة والجواز، ولا يبطل منها إلا ما دل ع� تح��مه نص أو ق�اس  القاعدة:  ي العقود وال�ش
 .12أن الأصل �ف

ى عمر بن الخطاب  من الأثر:  ن   -اش�ت  وسار به بع�دا� عن البائع، وركبه ل�ج��ه، فأص�ب الفرس بعطب،   -وهو أم�ي المؤمنني
�
فرسا

�ــــح لعمر: خذ   ، فقال �ش ي
�ــــح القا�ض  منه أن البائع خدعه ف�ه، فرفض البائع قبوله، فتخاصما إ� �ش

�
فساورته نفسه ب�رجاعه، ظنا

 .13وهل القضاء إلا هكذا؟  ما ابتعت أو رُدَّ كما أخذت، فقال عمر: 

اطه التج��ة قبل العقد  صحةبمفهومه ع�    �دل هذا الأثر   وجه الدلالة:  ط التج��ة، لأن عمر لم ُ�جز له الرد لعدم اش�ت  .البيع ��ش

�اح ولا �مكنه تحص�ل ذلك إلا أن ترى النظر ف�ه و���ه بعض أصدقائه، ولأجل الحاجة:   إن البيع عقد معاينة والمقصود به الاس�ت

ي ظل ز�ادة 
اط الخ�ار بتج��ة المبيع قبل لزوم العقد لاختبارە والنظر ف�ه أنه يوافقه أو لا، وذلك �ف الناس إ� اش�ت ذلك �حتاج 

ة الناس بمعرفة ملاءمة المبيع وجودته، وفساد ذمم ال�ث�ي من التجار   الطلب ع� المستلزمات والمنتجات ي الأسواق، مع قلة خ�ب
�ف

، كل ذلك  ي مهلة لتج��ة المبيع أو استشارة الغ�ي ، ف�طلب المش�ت ض ال��ائن والبائعني ض  الثقة بني وع�ة تج��ة   ا دع وضعف  إ� م�ش

 
ي موفق الدين بن قدامة,     9  .570/ 3(ال��اض: مكتبة ال��اض الحديثة, د.ت.),   المغني

ي (القاهرة: دار إح�اء ال�تب الع���ة,       10
, ابن ماجة, تحقيق محمد فؤاد عبد البا�ت ي ); أبو بكر  2355(ح.    24), "الأحكام"،  1953– 1373محمد بن ي��د القزو�في

ى (ح�در آباد: دائرة المعارف العثمان�ة,  فف ال��ب , السن ي
 .273/ 5), 1352البيه�ق

11    , ي ي الحلىب ي (القاهرة: مصط�ف الباىب
مذي, تحقيق محمد فؤاد عبد البا�ت  .)1352(ح.  17), "الأحكام"، 1937–1356محمد بن ع��, ال�ت

ن  ; شمس الدين بن ق�م الجوز�ة,  132/ 29),  1991–1412(ال��اض: دار عالم ال�تب,    مجم�ع الفتاوىأحمد بن عبد الحل�م بن ت�م�ة,      12 إعلام الموقعني
ن  وت: دار ال�تب العلم�ة,    عن رب العالمني ,  259/ 1),  1991–1411(ب�ي ي الفقه الإسلا�ي ; حسن الشاذ�ي

ط �ف ,   نظ��ة ال�ش ي (القاهرة: دار الاتحاد العريب
 .307د.ت.), 

وت: دار التاج, أ    13 ي الأحاد�ث والآثار (ب�ي
ي شيبة, المصنف �ف  .)36006(ح.  271/ 7), 1989–1409بو بكر بن أيب
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ي ع� ي ُ�قدم المش�ت ي بحق�قة السلعة الىت
ف   المبيع قبل إمضاء البيع؛ ليتحقق بذلك العلم ال�ا�ض ائها، و�التا�ي يندفع عنه الغنب �ش

اع ف�ه فف  .14والخد�عة و�تجنب ال�

 ك�ف�ة إجراء تج��ة المبيع والغا�ة منها: .  2
 ك�ف�ة إجراء تج��ة المبيع: .  2.1
ط التج��ة وهو الغالب. وذلك كأن �قول    أوً�.  ي العقد ع� أن البيع معلق ع� �ش

ي البيع؛ بأن ينص �ف
 �ف

�
 ��حا

�
اطا قد �كون اش�ت

ها بالركوب لمدة كذا.  ط أن أخت�ب ي منك هذە الس�ارة ��ش ي للبائع: أش�ت  المش�ت

  .
�
ض المتعاقدين  ثان�ا ط دون حاجة إ� اتفاق خاص بني ي أصله هذا ال�ث

ي البيع؛ ح�ث يتضمن العقد �ض
 �ض

�
 ضمن�ا

�
طا أن تكون التج��ة �ث

ع� خ�ار التج��ة، فيتم استخلاصه من القرائن أو من طب�عة المبيع وظروف التعامل المح�طة به وما �جري عل�ه العرف العام 

الناس،   ف  بني المعاملات  ي 
�ف ال�ه��ائ�ة  المستقر  والأجهزة  الم�كان�ك�ة  ق�اسها، والآلات  بعد  إلا  ى  ُ�ش�ت ي لا  الئت الجاهزة  كالملا�س 

ي لا �مكن التثبت من مدى صلاحيتها إلا بتج��تها  . 15والس�ارات المستعملة الىت

ي    إلا بظهور نت�جة التج��ة برضا المش�ت
�
ط أن المبيع ستجري تج��ته ومعاينته ولا �صبح باتا وهذا الن�ع من البيع �خضع إ� �ش

ي بنفسه وهو  وقبوله للمبيع، ولا �عت�ب البيع من قب�ل التج��ة إلا إذا اتفق المتعاقدان ع� إعمال التج��ة، وقد �ج��ــها المش�ت

ن بخب�ي أو شخص آخر لإجراالأصل، وقد � و�ناءً ع� الرأي ها ع� المبيع؛ وذلك ل�ونه أعرف بالمبيع أو لأسباب أخرى،  ئ ستعني

ي ي الإجازة أو النقض، �قرر المش�ت
، دون أن تكون له سلطة �ض ي أو نقضهالتعاقد  ة  جاز بنفسه إ  الذي يبد�ه الخب�ي

، وسواء كان ذلك �ف

 .16مح�ض البائع أو بدونه

ي البيع: . 2.2
 الغا�ة من التج��ة �ف

ء بط��ق النظر  ي ط التج��ة هو أن فحص ال�ش ي �ف اللجوء إ� ط��ق البيع ��ش
ي   السبب الحق��ت

ى لا �ك�ف   المعتاد من جانب المش�ت

البيع بط��ق  إبرام  ء وصلاحيته للاستعمال، و�جب عند  ي ي   للتأ�د من سلامة ال�ش
 �ض

�
طا ى �ش المش�ت البيع   التج��ة أن �ضع  عقد 

ء المبيع.  ي ورة أو وجوب تج��ة ال�ش  يتضمن �ض

ي من صلاح�ة المبيع للغرض  ي تحقق المش�ت
ط التج��ة يتمثل �ض وع� ذلك �كون الهدف الرئ�س الذي من أجله ظهر البيع ��ث

ي الشخص�ة، فهو بذلك �حقق مصلحة لأحد المتعاقدين تتمثل بالوقوف ع� مزا�ا المبيع   المخصص له أو ملاءمته لحاجة المش�ت

ي من خلال ت ي ظل قلة  وعي��ه، و�قدم حما�ة للمش�ت
ء المبيع، وذلك �ف ي وف�ي وسائل المعرفة القائمة ع� التج��ة والاختبار لل�ش

 
14      , ,  42،  41/ 13),  1983–1403(اسطنبول: دار الدعوة,    المبسوطشمس الأئمة ال�خ�ي ي

ائع; ال�اساين ي ترت�ب ال�ش
; عبد السلام 270/ 5,  بدائع الصنائع �ف

ى للإمام مالك بن أ�س بن سع�د سحنون,  وت: دار صادر,  المدونة ال��ب ي الدين النووي, 170)/ 10(4), 1905–1323(ب�ي ح المهذب; محيي  المجم�ع �ش
وت: دار الفكر, د.ت.),   .190/ 9(ب�ي

ي الجد�د السنهوري,     15
ح القانون المديف ي �ش

,  86,  عقد البيع; تناغو,  131،  130/ 4,  الوس�ط �ف ي ي العقود; محمد نج�ب المغريب
دراسة    -عن� المدة وأثرە �ف

ي 
ي الفقه الإسلا�ي والقانون المديف

ي عقد ; جاد الرب,  353),  2009(القاهرة: دار النهضة الع���ة,    -مقارنة �ف
ف �ف امات الطرفني ف تج��ة المبيع وأثرها ع� ال�ت

ي الفقه الإسلا�ي والقانون الوض�ي  -البيع
 .39, -دراسة مقارنة �ض

ح قانون الموجبات والعقود,      16 ي العقود66)/ 1(7�كن, �ش
, عن� المدة وأثرە �ف ي ي   -; المغريب

ي الفقه الإسلا�ي والقانون المديف
; السنهوري, 353,  -دراسة مقارنة �ف

ي الجد�د,  
ح القانون المديف ي �ش

 Halil ARSLANLI, Ticarî Bey‘ (İstanbul: İstanbul Üniversitesi ;86; تناغو, عقد البيع,  133،  131/ 4الوس�ط �ف
Hukuk Fakültesi, 1953), 699. 
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التجار  ال�ث�ي من  ف الاعتبار فساد ذمم  بعني ائها من الأسواق، مع الأخذ  ُ�قْدِم ع� �ث الذي  المب�عات  ي كث�ي من 
ي �ف المش�ت ة  خ�ب

 .17الناس بلا وازع� أو رادع� لهم  وأصحاب المحال التجار�ة الذين �ستغلون حاجة

امات  ض ال�ت ل من  تعدِّ الممكن أن  ي من  البيع، واليت ي عقد 
ي �ض

ا�ض بال�ت نة  المق�ت باعتبارها من الأوصاف   
�
أمرا� لازما المبيع  وتعد تج��ة 

ء المبيع لتحقيق الأغراض  ي ي من ذلك وس�لة للتحقق من مدى صلاح�ة ال�ش ي العقد، فيتخذ المش�ت
ي �ض

ض قبل البتِّ النهائئ الطرفني

ي من خلال تج��ة كل مبيع بحسبه؛ فمثً� تكون تج��ة الدار باختبار بنائها ومكانها   المخصص لها، أو التأ�د  من مناسبته للمش�ت

ي المبيع   بِل المش�ت
َ
ها، والث�اب من خلال ق�اسها وارتدائها، حئت إذا ق قها وس�يْ

�
ب بالوقوف ع� خل انها، والدواب تُجرَّ وسمعة ج�ي

ض المتعاقدين بعد ذلك، ومعلوم أن الرضا بالمبيع هو مناط سلامة �قبل بناءً ع� رضا    بعد التج��ة، فإنما  تام فلا �قع التنازع بني

 . 18العقود

ي للعقد إلا بعد الاقتناع ال�امل بالمبيع 
ة �ي عدم الإبرام النهائئ ض ي م�ي ط يوفر للمش�ت  فإن وجود هذا ال�ش

�
 ومن الناح�ة القانون�ة أ�ضا

ة،    لتج��ة المبيع أو استشارة الغ�ي من أهل الخ�ب
ً
ي مهلة خاصة ف�ما يتعلق بعقود بناء ع� تج��ته واستعماله، ف�طلب المش�ت

ي لا �مكن الاستيثاق منها والتحقق من صلاحيتها إلا بعد استعمالها و�خضاعها للتج��ة والاستشارة،   البيع الواردة ع� الأش�اء الىت

ي بعد التج��ة ح��ة قبول الم بيع مثل: الملا�س الجاهزة، والس�ارات والسفن والطائرات والآلات الم�كان�ك�ة، بح�ث �ملك المش�ت

ي مدى
 .19ملائمته لحاجته  أو رفضه بعد التدبر والتأمل �ض

ي البيع:  . 3
 مدة تج��ة المبيع وتقديرها �ف

 أهم�ة تحد�د مدة لتج��ة المبيع: . 3.1
، إذ لا ي الفقه الإسلا�ي

ي خ�ار التج��ة بعنا�ة خاصة �ف
بد لخ�ار التج��ة من مدة ُ�عمل فيها بح�ث إذا انقضت  �ح�ف عن� المدة �ف

ي تحد�د هذە المدة الذي �علن فيها  
ي عقد البيع فهل تكون له الح��ة �ف

ي خ�ار التج��ة �ف ط المش�ت سقط حق التج��ة، و�ذا اش�ت

 عن رغبته بقبول المبيع أو رفضه، أم أنه مق�د بمدة لا �جوز أن يتجاوزها؟

اتفقت كلمة أهل الفقه والقانون ع� أنه لا �جوز أن تب�ت مدة تج��ة المبيع مجهولة غ�ي مقدرة؛ لأن ذلك من شأنه أن ��ض بالبائع 

ف مدة معقولة لإجراء   ُ�عنيِّ ي أن  المش�ت للبائع بموافقة  فإنه �جوز  العقد  ي 
التج��ة محددة �ف لم تكن مدة  فإذا  اع،  فف ال� و�ؤدي إ� 

ي خلالها بتج��ة المبيع ثم يبدي رأ�ه   التج��ة، فإن سكتا  م المش�ت ف ي ذلك إ� العرف والعادة، ع� أن �ل�ت
عن تحد�دها يتم اللجوء �ف

ي الرد فور وصول الإخطار  ي إخطارا� لإعلامه ب�رادته، و�توجب ع� المش�ت م البائع للمش�ت ف�ه بالقبول أو الرفض، فإن لم �فعل قدَّ

 إ� عدم تمكنه من التج��ة نت�جة إخلال البائع إل�ه، فإن لم �ستجب لذلك حُكم بق
�
 ما لم �كن راجعا

�
بول البيع وثبوت آثارە ضمنا

ر  .20بالتسل�م أو تعرضه للمبيع بال�ض

 
الجد�دالسنهوري,     17 ي 

المديف القانون  ح  ي �ش
,  132،  131/ 4,  الوس�ط �ف الزح��ي البيع ; محمد  المسماة؛  العقود   : بالفقه الإسلا�ي المقارن  ي 

المديف   - القانون 
,  86,  عقد البيع; تناغو,  143),  1989–1410(دمشق: دار ال�تاب,    الإ�جار  -المقا�ضة ي

�عة   -الحما�ة العقد�ة للمستهلك; عبد البا�ق ن ال�ش دراسة مقارنة بني
 .826، 824, -والقانون

,  المقدمات والممهدات محمد بن أحمد بن رشد,     18 وت: دار الغرب الإسلا�ي تج��ة ; جاد الرب,  86/ 2),  1988–1408, تحقيق سع�د أحمد أعراب (ب�ي
ي عقد البيع

ف �ف امات الطرفني ف ي الفقه الإسلا�ي والقانون الوض�ي  -المبيع وأثرها ع� ال�ت
 .53، 23, -دراسة مقارنة �ض

19     , ي
�عة والقانون   -الحما�ة العقد�ة للمستهلكعبد البا�ق ن ال�ش ي الجد�د; السنهوري,  826,  -دراسة مقارنة بني

ح القانون المديف ي �ش
;  131،  130/ 4,  الوس�ط �ف

ي عقد البيعجاد الرب, 
ف �ف امات الطرفني ف ي الفقه الإسلا�ي والقانون الوض�ي  -تج��ة المبيع وأثرها ع� ال�ت

 .13, -دراسة مقارنة �ض
ح المهذب; النووي,  89/ 2,  المقدمات والممهداتبن رشد,      20 ,  191/ 9,  المجم�ع �ش ي

ف الإقناع; منصور البهويت وت: دار الفكر,   كشاف القناع عن منت (ب�ي
ح قانون الموجبات والعقود; �كن,  202/ 3),  1982– 1402 ,  157)/ 1(7,  �ش : العقود المسماة؛ البيع ; الزح��ي ي المقارن بالفقه الإسلا�ي

  - القانون المديف
 ARSLANLI, Ticarî Bey‘, 678, 679; Kenan TUNÇOMAĞ, Türk Borçlar Hukuku (İstanbul: Sermet ;142,  الإ�جار  -المقا�ضة
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ي الم�ي ع� أنه: ((1/ 421ح�ث نصت المادة (
ي أن �قبل المبيع أو   ) من القانون المدىن ط التج��ة �جوز للمش�ت ي البيع ��ش

�ف

ي المدة المتفق عليها، فإن لم �كن  
ي المبيع وجب أن �علن الرفض �ض يرفضه، وع� البائع أن �مكنه من التج��ة، فإذا رفض المش�ت

ي مع نها البائع، فإن انقضت هذە المدة وسكت المش�ت ي مدة معقولة ُ�عيِّ
تمكنه من تج��ة المبيع اعتُ�ب    هناك اتفاق ع� مدة ف�ض

 .21سكوته قبوً� منه))

ي تحد�د المدة، 
ي مصلحة البائع؛ ومن ذلك حقه المقدم �ف

ف من خلال ذلك أن أغلب الأحكام المتعلقة بمدة التج��ة تكون �ف و�تبني

ي حال سكت  
�ض البيع  ولزوم  بانقضائها  وُ�حكم  فيها،  ومنافعه  المبيع  غلة  البائع  و�ملك  المبيع خلالها،  بتج��ة  ي  المش�ت ام  ض وال�ت

ي عن إبداء رأ�ه فيها  البائع المش�ت ام  ض ، ولأجل حما�ة مدة التج��ة من الض�اع جُعل بدء ��ان هذە المدة أمر متوقف ع� ال�ت

ضه أحد؛ وذلك حئت لا يتعمد البائع تف��ت المدة  ي، ليتمكن خلالها من الق�ام بالتج��ة دون أن �ع�ت بتسل�م المبيع إ� المش�ت

ي دون تج��ة المبيع   .22ع� المش�ت

ط التج��ة: . 3.2 ي البيع ��ش
 تقدير مدة التج��ة �ف

ط التج��ة، واتفقوا ع� أنه لا حد أدىف للتج��ة ف�جوز ولو   ذهب جمهور الفقهاء إ� أنه لا بد من تحد�د مدة معلومة لخ�ار �ش

ي ثلاثة اتجاهات ع� النحو 
جمل خلافهم �ف

ُ
ن ي الحد الأق� للمدة الجائزة لتج��ة المبيع، و�مكن أن 

للحظة، ل�نهم اختلفوا �ف

ي 
 :23الآيت

 الاتجاە الأول: 

ن المب�عة، ولا �جوز ال��ادة ع� ثلاثة أ�ام ن ولأ  ؛ و�لا فسد البيع يرى أن مدة خ�ار التج��ة ثلاثة أ�ام أو أقل مهما كانت طب�عة العني

 
�
ي 24ذهب إ� هذا أبو حن�فة وزفر وهو مشهور مذهب الشاف�ي   . الحاجة تندفع بالثلاثة غالبا ي ال�مضى

. وق�ض بذلك القانون المدىض

�عات الع���ة  .25من دون الت�ش

 واستدل هذا الف��ق من الفقهاء ع� ذلك 

 
Matbaası, 1976–1977), 2/317, 318; O. Gökhan ANTALYA, Türk İsviçre ve Alman Hukuklarında Tecrübe veya Muayene 

Şartıyla Satım (İstanbul: İstanbul Üniversitesi, Sosyal Bilimler Enstitüsü, Doktora Tezi, 1991), 31, 248, 249, 253. 
ي الجد�دالسنهوري,     21

ح القانون المديف ي �ش
ي السوري. ينظر:  388و�عادلها المادة (;   129،  128/ 4,  الوس�ط �ف

,  ) من القانون المدين ي  الزح��ي
القانون المدين

البيع المسماة؛  العقود   : بالفقه الإسلا�ي المادة (  ;133,  الإ�جار  -المقا�ضة  -المقارن  ؛ والمادة (495،  494و�عادلها  ي
ي الإمارايت

المدين القانون  ،  470) من 
471 . ي

ي الأردين
,    ينظر:    ) من القانون المدين ,  214),  2006–1427(دمشق: دار الفكر,    قضا�ا الفقه والفكر المعا�وهبة الزح��ي العقود المسماة  ; الزح��ي

ي 
ي الأرديف

ي والقانون المديف
ي قانون المعاملات المال�ة المدن�ة الإمارايت

ي القطري. ينظر: 249وكذا المادة (;  40، 39, �ف
فقه ع�ي السالوس, ) من القانون المدين

 .697), 2008–1429(قطر: دار الثقافة,  البيع والاستيثاق والتطبيق المعا�
22    , ي

�عة والقانون  -الحما�ة العقد�ة للمستهلكعبد البا�ق ن ال�ش  ,829Türk , 679, 682; ANTALYA, Ticarî Bey‘; ARSLANLI، 828, -دراسة مقارنة بني
İsviçre ve Alman Hukuklarında Tecrübe veya Muayene Şartıyla Satım, 243. 

ي تلخ�ص مذهب المال��ة والتنب�ه ع� مذهب الشافع�ة والحنف�ة والحنبل�ة ; محمد بن جزي,  88/ 2,  المقدمات والممهداتبن رشد,     23
ف الفقه�ة �ف ,  القوانني

وت: دار ابن حزم,   الفقه�ة;  456),  2013– 1434تحقيق ماجد الحموي (ب�ي الرزاق السنهوري,  84-82/ 20,  الموسوعة  الفقه  ; عبد  ي 
مصادر الحق �ف

 .237/ 4), 1957(القاهرة: دار الهنا,  الإسلا�ي 
24     , ي

ح بدا�ة المبتديبرهان الدين المرغيناين محمد   -; ز�ن الدين بن إبراه�م ابن نج�م  32/ 5),  1417(با�ستان: إدارة القرآن والعلوم الإسلام�ة,    الهدا�ة �ش
ن الطوري,   نن الدقائقبن حسني ح ك� وت: دار ال�تب العلم�ة,    البحر الرائق �ش ,  5/ 6),  1997–1418(ب�ي ي �يني ي المحتاج إ� معرفة  ; شمس الدين ال�ش مغفى
ي ألفاظ المنهاج

وت: دار الفكر, د.ت.),  معايف ح المهذب; النووي, 47/ 2(ب�ي  .190/ 9, المجم�ع �ش
امات جاد الرب,    25 � ف تج��ة المبيع وأثرها ع� ال�ت ي عقد البيع الطرفني

ي الفقه الإسلا�ي والقانون الوض�ي  -�ف
 .234، 232, - دراسة مقارنة �ض
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ي   أوً�. بالسنة النب��ة:  ي البي�ع فقال له النيب
ي حد�ث حبّان بن منقذ أنه كان ُ�خدع �ف

(صلى الله عليه وسلم):" إذا با�عت فقل لا  أ_ عن ابن عمر �ف

ي كل سلعة ابتعتها بالخ�ار ثلاث ل�ال، فإن رض�ت فأمسك و�ن سخطت فارددخِ 
 .26" لابة ثم أنت �ض

ي ه��رة ي الله عنه  - ب_ عن أيب
اةً فهو فيها بالخ�ار ثلاثة أ�ام، إن شاء أمسكها، و�ن   (صلى الله عليه وسلم)أن رسول الله  -ر�ض قال: "من ابتاع شاةً م�َّ

 من طعام"
�
ها وردَّ معها صاعا  .  27شاء ردَّ

ط الخ�ار أر�عة أ�ام، فأبطل رسول الله ، واش�ت ا� ى بع�ي  .28(صلى الله عليه وسلم) البيع، وقال: "الخ�ار ثلاثة أ�ام"ج_ رُوي عن أ�س أن رجً� اش�ت

ي البيع لا �جوز أن ت��د ع� ثلاثة أ�ام، ولو كانت ال��ادة جائزة لرخّ   وجه الدلالة: 
ي أن مدة الخ�ار �ف

ي  الأحاد�ث ��حة �ف ص لهم النيب

ي ذلك لحاجتهم إليها. 
 (صلى الله عليه وسلم) �ف

. من المعقول: 
�
اط خ�ار التج��ة �خالف مقت�ض البيع وهو اللزوم والنفاذ ع� الفور، و�نما جاز استثناءً لحاجة الناس   ثان�ا إن اش�ت

 وهو ثلاثة أ�ام، فوجب أن لا ت��د ع� ذلك
�
 . 29إل�ه، ف�قت� ع� القدر الذي تتحقق ف�ه الحاجة غالبا

 : ي
؛ ف�جوز لهما الاتفاق ع� أي مدة معلومة للتج��ة مهما طالت. قال بهذا أبو  الاتجاە الثاين

�
يرون تف��ض ذلك للمتعاقدين مطلقا

مة والثوري وعدد من كبار العلماء  يوسف ومحمد ي ل�� وابن ش�ب ي قول للشافع�ة وأحمد بن حنبل وابن أىب
. وهذا  30من الحنف�ة و�ف

ن البلاد الع���ة  .31ما مالت إل�ه أغلب قوانني

ي ذلك: 
ي   ودل�لهم �ف وطهم".  أ_ عموم قول النيب ي ذلك  (صلى الله عليه وسلم): "المسلمون عند �ش

ط، و�دخل �ف الذي �دل ع� وجوب الوفاء بال�ش

طه ي تقديرە إ� مش�ت
جع �ف ة، ف�ي ط التج��ة سواء كانت المدة ط��لة أم قص�ي  .32�ش

ي الله عنهما -ب_ من الأثر: عن ابن عمر 
اء ناقةٍ لشه��ن  -ر�ض ي �ش

 .33أنه أجاز الخ�ار لرجلٍ �ف

الثالث:  لمدة   الاتجاە  للمتعاقدين الاتفاق ع� حد أق�  المبيع، ف�جوز  باختلاف حال  التج��ة تختلف  المال��ة أن مدة  يرى 

ي حدود المعتاد و�قدر ما ُ�خت�ب ف�ه المبيع؛  
   . 34نظرا� لاختلاف المب�عاتالتج��ة �ف

 
ي ص (   

  26). 10) هامش رقم (9سبق تخ��جه �ف
27     , ي العريب اث  ال�ت إح�اء  دار  وت:  (ب�ي ي 

البا�ت عبد  فؤاد  محمد  تحقيق  مسلم,  صحيح  الن�سابوري,  الحجاج  بن  "البي�ع"،  1955–1375مسلم   ,(1524  
ي داود (حمص: دار الحد�ث, 1158/ 3( , ابن ماجة, "التجارات"، 3444(ح.  48), "البي�ع"، 1971–1391); سل�مان بن الأشعث, أيب ي (ح.  42); القزو�ني

2239(. 
28     , ي ي ع�ي بن عمر الدارقطني نن الدارقطني وت: مؤسسة الرسالة,  سن ە (ب�ي ); جمال الدين 3012(ح.    11/ 4),  2004–1424, تحقيق شع�ب الارنؤوط وغ�ي

  , الهدا�ةال��ل�ي الرا�ة لأحاد�ث  الهمام,  8-6/ 4),  1973– 1393(المكتبة الإسلام�ة,    نصب  بن  الدين  القدير; كمال  فتح  ح  ي    �ش الباىب (القاهرة: مصط�ف 
 , ي  .301/ 6), 1970–1389الحليب

29     , ي
ح بدا�ة المبتديالمرغيناين ,  33/ 5,  الهدا�ة �ش فف الدقائق; فخر الدين ال��ل�ي ح ك� ي �ش

ف الحقائق �ف �ة,    تبيني ى الأم�ي ;  14/ 4),  1314(م�: المطبعة ال��ب
ح المهذب النووي,   .190/ 9, المجم�ع �ش

30     , �ة; الشيخ نظام برهانبورلو, 41/ 13, المبسوط ال�خ�ي �ة,   الفتاوى الهند�ة = الفتاوى العالمك�ي ى الأم�ي ; النووي,  38/ 3), 1310(م�: المطبعة ال��ب
ح المهذب اف ع� مذاهب العلماء; محمد بن المنذر,  190/ 9,  المجم�ع �ش – 1425, تحقيق أبو حماد الأنصاري (رأس الخ�مة: مكتبة مكة الثقاف�ة,  الإ�ش

ي ; بن قدامة, 78/ 6), 2005  .585/ 3, المغني
ي عقد البيعجاد الرب,    31

ف �ف امات الطرفني ف ي الفقه الإسلا�ي والقانون الوض�ي  -تج��ة المبيع وأثرها ع� ال�ت
 .234، 232, - دراسة مقارنة �ض

32    , ,  41/ 13, المبسوط ال�خ�ي ح غا�ة المنت�; مصط�ف السيو�ي ي �ش
وت: د.ن.,  مطالب أو�ي الن� �ف  .89/ 3), 1994– 1415(ب�ي

, نصب الرا�ة لأحاد�ث الهدا�ة,   33  .8/ 4ال��ل�ي
34      , ي

ح ال�ب�ي شمس الدين الدسو�ق ي ع� ال�ش
وت: دار الفكر, د.ت.),    حاش�ة الدسو�ق ; شمس الدين  87/ 2, المقدمات والممهدات; بن رشد,  92،  91/ 3(ب�ي

ح مخت� خل�لالحطاب,  ي �ش
 .225- 222/ 5), 2013–1434(نوا�شوط: دار الرضوان,  مواهب الجل�ل �ف
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قال ابن رشد الحف�د: وأما عمدة أصحاب مالك: فهو أن المفهوم من الخ�ار هو اخت�ار المبيع، و�ذا كان كذلك وجب أن �كون ذلك  

 .35محدودا� بزمان إمكان اخت�ار المبيع، وذلك �ختلف بحسب كل مبيع

و�ناءً ع� ذلك ذكر المال��ة تقديرات زمن�ة محددة لبعض المب�عات المتفاوتة، فع� سب�ل المثال لو كان المبيع من الدواب فمنها  

ته مما ل�س من شأنها الرك
�
ة أ�ل أو قِل ، و�ما أن تُقصد لاختبار حالها من ك��

�
وب ما تُقصد لرك��ــها كالناقة والحصان فمدة تج��تها يوما

ي كالبقر و 
ي البحر فمدة تج��تها ثلاثة أ�ام أو ما دونها، و�ف

 �ف
�
 أو سُفُنا

�
 أو كتبا

�
  الغنم فتج��تها ثلاثة أ�ام ونحوها، ولو كانت السلعة ث�ابا

ي المذهب، ومنهم من جعل مدة تج��ة العقار 
ي تج��تها شهر وستة أ�ام ع� المعتمد �ض

اء الدار والأرض وسائر أنواع العقارات �ض �ش

 .36شه��ن

جيح:  وي ودفع  يرجح الباحث رأي المال��ة بأن مدة التج��ة تختلف حسب طب�عة المبيع ونوعه؛ لأن الخ�ار إنما  ال�ت ع لل�ت �شُ

ن   نظرا� لتفاوت المب�عات ف�ما بينها.    ؛المدة المنصوص عليها للتدبر فيها ومن السلع ما �حتاج لأ��� من  ،الغنب

تب عل�ه: . 4 ط التج��ة والحكم الم�ت  تكي�ف البيع ��ش
ط التج��ة لاحظنا اختلاف تكي�فات أهل الفقه والقانون لهذا   البيع ��ش من خلال الدراسة الدق�قة الذي جرت لتوص�ف عقد 

ط، وآخرون يرون أنه مجرد وعدٍ بالبيع من قبل البائع مرتبط   فه ع� أساس البيع المعلق ع� �ش ِّ�
�
الن�ع من البي�ع؛ فبعضهم ُ��

ي بالمبيع بعد تج�  ي يتخ�ج عليها هذابرغبة المش�ت ح هذە التكي�فات اليت ي  �ته، وسنتناول هنا �ش
البيع، بالإضافة إ� ب�ان حكمه �ض

�عات القانون�ة المعا�ة.   الفقه الإسلا�ي والت�ش

ط التج��ة. 4.1  تكي�ف البيع ��ش
ط واقف    ع� �ش

�
 معلقا

�
ە ب�عا ط التج��ة؛ فمنهم من اعت�ب اختلفت وجهة نظر أهل الفقه والقانون حول التكي�ف السل�م للبيع ��ش

ي للمبيع بعد التج��ة،  ط فاسخ هو رفض المش�ت ي للمبيع بعد تج��ته، ومنهم من رأى أنه بيع معلق ع� �ش هو قبول المش�ت

ي بالمبيع.  من جانب البائع بناءً أنه مجرد وعد بالبيع  ا وآخرون رأو   ع� رغبة المش�ت

ط . .1.14 ط التج��ة عقد معلق ع� �ش  37البيع ��ش
 وهو الأصل،  

�
ط إما أن �كون واقفا ، وهذا ال�ش ط مستقب�ي  ع� أساس التعليق ع� �ش

�
ي طب�عته قائما

ط التج��ة �ف �عت�ب البيع ��ش

 : ي سنوضحها ف�ما ��ي ط فاسخ، ول�ل منهما أحكامه المختلفة الىت  أو أن تتجه إرادة المتعاقدين إ� تعل�قه ع� �ش

ط واقف ا . .1.1.14 ط التج��ة عقد معلق ع� �ش  38لبيع ��ش
ي المبيعَ  ط واقف مضمونه قبول المش�ت بعد تج��ته   رأى ال�ث�ي من الفقهاء أن البيع مع خ�ار تج��ة المبيع هو عقد معلق ع� �ث

بتج�� ي  المش�ت �قوم  المبيع ومعاينته و�ع�ي قرارە  والتأ�د من ملائمته لحاجته؛ ح�ث  نتائج تج��ته، فإن تخلف   ع�ة  ضوء 

 
وت: دار المعرفة, بدا�ة المجتهد ونها�ة المقتصدمحمد بن أحمد بن رشد,    35 ي (ب�ي  .272/ 3),  1997–1418, تحقيق عبد المج�د طعمة حليب
36     , ي

ح ال�ب�ي الدسو�ق ي ع� ال�ش
ي ; ع�ي العدوي,  93-91/ 3,  حاش�ة الدسو�ق

وت: دار الفكر, د.ت.),    حاش�ة العدوي ع� كفا�ة الطالب ال��افى ،  143/ 2(ب�ي
 .84، 83/ 20, الموسوعة الفقه�ة; 144

ط المعروفة. ومثا   37 ي المستقبل، بواسطة أداة من أدوات ال�ش
ق وجودە ع� وجود أمر آخر، ممكن الحصول �ف

�
ط: هو ما عُل له: أن �قول  العقد المعلق ع� �ش

ة إن باع �ي فلان دارە، وقال الآخر قبلت. ينظر:  لآ شخص   �ر,  خر: بعتك داري هذە بمئة ألف ل�ي ي العقودالصديق ال�ض
وت: دار الج�ل,    الغرر وأثرە �ف (ب�ي

1410 –1990 ,(137 , ي الفقه الإسلا�ي ; الشاذ�ي
ط �ف  .148, نظ��ة ال�ش

ط الواقف:    38 . ومثاله: إن    ال�ش ي
ط التعل��ت ام. و�س� بال�ش ف ام وع� تخلفه عدم الال�ت ف هو أمر مستقبل غ�ي محقق الوق�ع، يتوقف ع� تحققه وجود الال�ت

ط بال ط واقف هو السفر للخارج، فإذا تحقق ال�ش ل هنا معلق ع� �ش فف ل، فبيع الم� فف ي أب�عك هذا الم�
ام سفر ثبت الا سافرت هذا العام إ� خارج البلاد فإفى � ل�ت

ي الفقه الإسلا�ي السنهوري,  بالبيع و�لا فلا. ينظر: 
, 10/ 4, مصادر الحق �ف ي �عة الإسلام�ة ; بلحاج العريب ي ضوء ال�ش

ام �ض ض (عمان:  -دراسة مقارنة  -أحكام الال�ت
 .209),  2012–1433دار الثقافة, 
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ط بقبول المبيع أو مضت مدة الخ�ار المحددة   ض المتعاقدين، و�ن تحقق ال�ش للمبيع فلا ينعقد بيع بني ي  ط برفض المش�ت ال�ش

ط التج��ة   ، و�التا�ي فإن البيع ��ث ف ف الطرفني ي الحال،  للتج��ة دون أن �قرر انعقد البيع وثبتت أحكامه بني
و�نما �منع ثبوت العقد �ف

ط المعلق عل�ه بتج��ة المبيع وقبوله ن حصول ال�ث  لأحكامه يتأخر انعقادە وترتب آثارە إ� حني
�
، فعندئذٍ �صبح العقد نافذا� منتجا

 .39ع� ما ترجح من مذهب الحنف�ة

: و�نما �دخل الخ�ار ط التج��ة -قال ال�خ�ي ط  -�ش ي معفى المعلق بال�ش
ي الحكم ف�جعله �ف

 .40�ف

�عات الع���ة  وا أن الأصل هو تكي�ف  41وهذا هو التكي�ف الذي اتجه إل�ه أغلب فقهاء القانون الم�ي و�عض الت�ش ، ح�ث اعت�ب

ط التج��ة ع� أساس الا ي للمبيع وقبوله له، وهو أمر مستقبل غ�ي   عقد لبيع ��ش ط واقف، وهو تج��ة المش�ت المعلق ع� �ش

ف ظهور نت�جة تج��ة المبيع،  تب أحكامه إ� حني ي القبول أو  محقق الوق�ع، فيب�ت البيع غ�ي نافذ ولا ت�ت
ي الح��ة ال�املة �ف وللمش�ت

ي الم�عاد
ط إعلام البائع بذلك �ض  . 42الرفض بعد التج��ة ��ش

ف  ي كلتا الحالتني
ط قد    -القبول أو الرفض  - و�ف ي من التج��ة، فإن اختار قبول المبيع �كون ال�ش ن المش�ت

�
�جب ع� البائع أن ُ�مك

ي المبيع  وحينئذٍ ينعقد البيع  تحقق، ط وحصول القبول، و�نْ رفض المش�ت ي باتة من لحظة تحقق ال�ش ، وتنتقل المل��ة للمش�ت

ي عن  ط ولا ينعقد البيع ولا تثبت آثارە، و�رد المبيع إ� البائع وتكون مل�يته له باتة منذ البدا�ة، و�ذا سكت المش�ت سقط ال�ث

 . 43اعتُ�ب سكوته قبوً� به إبداء رأ�ه بالمبيع بعد تج��ته خلال المدة المحددة، 

ي المادة (
ي �ف

ي  391وقد اقت� قانون الموجبات والعقود اللبنافي
ط التج��ة �عد �ف ) ع� هذا التكي�ف فنص ع�: (( أن البيع ع� �ش

ط التعليق))  .44جميع الأحوال منعقد ع� �ش

ي بحق تج��ة المبيع، و�عطاء قرارە بعد نجاح التج��ة كان العقد ي ع� أن �حتفظ المش�ت  ع�   فإذا اتفق البائع والمش�ت
�
موقوفا

 
�
ي الاتفاق، و�ظل البائع مال�ا

 �ف
�
ط ��حا ي وقبوله المبيع بعد تج��ته، ولا بد من إيراد ال�ش ط التعليق المرتبط ب�رادة المش�ت �ش

ي  م المش�ت ف ي من تج��ة المبيع و�ل�ت ف المش�ت م البائع بتمكني ف ة التج��ة، و�الرغم من ذلك �ل�ت  للثمن أثناء ف�ت
�
ي مال�ا للمبيع والمش�ت

ب؛ فإن  اء أو رفض المبيع دون معقِّ ي قبول ال�ش
ي بطب�عة الحال بعد التج��ة الح��ة �ض ب�جراء التج��ة خلال مدتها، و�كون للمش�ت

 
ن بن عابدين,     39 ح تن��ر الأبصارمحمد أمني وت: دار ال�تب العلم�ة,    رد المحتار ع� الدر المختار �ش ,  518/ 7),  1994– 1415(ب�ي ي

الحما�ة العقد�ة  ; عبد البا�ق
�عة والقانون -للمستهلك ن ال�ش , 823, -دراسة مقارنة بني ي الفقه الإسلا�ي ; الشاذ�ي

ط �ف  .56, نظ��ة ال�ش
40    ,  .41/ 13, المبسوط ال�خ�ي
41     , ي الزح��ي

ي الأرديف
ي والقانون المديف

ي قانون المعاملات المال�ة المدن�ة الإمارايت
ف  ; جاد الرب,  40,  العقود المسماة �ف امات الطرفني ف تج��ة المبيع وأثرها ع� ال�ت

ي عقد البيع
ي الفقه الإسلا�ي والقانون الوض�ي  -�ف

 .83, - دراسة مقارنة �ض
ي الجد�د السنهوري,      42

ح القانون المديف ي �ش
,  134،  130،  129/ 4,  الوس�ط �ف ي ي العقود; المغريب

ي الفقه الإسلا�ي والقانون    -عن� المدة وأثرە �ف
دراسة مقارنة �ف

ي 
 ;ANTALYA, Türk İsviçre ve Alman Hukuklarında Tecrübe veya Muayene Şartıyla Satım, 42, 67, 164 ;353,  -المدين

ARSLANLI, Ticarî Bey‘, 673, 682; TUNÇOMAĞ, Türk Borçlar Hukuku, 2/317. 
ي الجد�دالسنهوري,      43

ح القانون المديف ي �ش
ي عقد البيع; جاد الرب,  135/ 4,  الوس�ط �ف

ف �ف امات الطرفني ف ي الفقه   -تج��ة المبيع وأثرها ع� ال�ت
دراسة مقارنة �ف

 ,ANTALYA, Türk İsviçre ve Alman Hukuklarında Tecrübe veya Muayene Şartıyla Satım, 67 ;86،  85,  - الإسلا�ي والقانون الوض�ي 
254, 262; ARSLANLI, Ticarî Bey‘, 682–684. 

ط التعليق الواقف.     44 . ينظر: 1588و�طابقها المادة (  و�قصد �ش ح قانون الموجبات والعقود�كن,    ) من القانون الفر��ي والمادة   ،157،  156)/ 1(7,  �ش
)495 . ي

ي الألماين
 bkz; ARSLANLI, Ticarî Bey‘, 676; ANTALYA, Türk İsviçre ve Alman Hukuklarında Tecrübe veya) من القانون المدين

Muayene Şartıyla Satım, 35, 75. 
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ي وتزول مل��ة البائع   تب عل�ه أحكامه، ح�ث تصبح مل��ة المبيع كاملة للمش�ت ط التعليق فينعقد البيع وت�ت اء تحقق �ث بِل ال�ث
َ
ق

ط وأصبح البيع كأن لم �كن، وتب�ت مل��ة المبيع للبائع منذ البدا�ة مقابل الثمنعنها  اء بطل ال�ش  .45، و�ن رفض ال�ش

البائع عنه  �و   له، وتزول مل��ة 
�
للمبيع، ف�صبح حينئذٍ مل�ا ي  المش�ت التج��ة وقبول  ط لا يتحقق إلا بحدوث  النت�جة فإن ال�ث

ي عنها أو هلاك المبيع قبل تمكنه من التج��ة  باستلامه الثمن، و�ذا لم يتحقق ذلك نت�جة لفشل التج��ة أو عدم رضا المش�ت

ط وكان الهلاك ع� البائعاعتُ�ب العقد كأن لم �كن لعدم ت ي ولم �فصح عن إرادته خلال مدة   . 46حقق ال�ش ي حال سكت المش�ت
و�ف

ضمن�ة   التج��ة أو أعلن رفضه للمبيع ول�نه تأخر عن رد المبيع إ� البائع حئت مضت المدة المحددة، اعتُ�ب ذلك بمثابة موافقة

اء، فيبطل الخ�ار   . 47و�لزم البيع ودفع الثمنع� ال�ش

ط فاسخ. 4.1.1.2 ط التج��ة عقد معلق ع� �ش  48البيع ��ش
ط التج��ة عقدا�   ع� اعتبار البيع ��ش

�
ي للمبيع   وقد يتفق المتعاقدان �احة أو ضمنا ط فاسخ، هو رفض المش�ت  ع� �ش

�
معلقا

م البائع بنقل ف تب عل�ه آثارە فورا� ول�نه يب�ت مهددا� بالزوال، ف�ل�ت ي الحال وت�ت
ي هذە الحالة ينعقد البيع نافذا� �ف

 بعد التج��ة، و�ف

ي الحال مقابل دفعه للثمن، فتكون له منفعة المبيع و�تحمل ضمانه لو هل
ي �ض ي المل��ة إ� المش�ت ك، ع� أنه إذا رفض المش�ت

البيعالمبيع خلال م ي و�عت�ب كأنه لم �مل�ه    دة التج��ة انفسخ  البائع مل��ة المبيع من المش�ت د  ط الفاسخ، و�س�ت لتحقق ال�ش

ي المبيع بعد تج�� بِل المش�ت
َ
ي بحال، أما إذا ق ، وتص�ي مل��ة المش�ت ي

ط قد تخلف، فيتأ�د البيع و�ستقر �شكله النهائئ ته ف�كون ال�ش

 .49للمبيع باتة منذ البدا�ة 

ي المادة ( 
ط الواقف فنص �ف �عت�ب البيع و  " ) ع� أنه: 2/ 421وقد أجاز القانون الم�ي هذا التكي�ف ولم �قت� ع� تعل�قه بال�ش

ف من الاتفاق أو الظروف أن البيع ط واقف هو قبول المبيع، إلا إذا تبني  ع� �ش
�
ط التج��ة معلقا ط فاسخ ��ش  .50"معلق ع� �ش

تكي��و  أنه  المحصلة فإن  التج��ة ع�  ط  البيع ��ش ال  عقد ف  ا� عن  يبعد كث�ي ط فاسخ لا  تكي�ف الأصل، فكلاهما  معلق ع� �ث

ي التج��ة للمبيع ولا�ت قبوله ورضاە انعقد البيع منجزا�  نفسه  الهدف�خدمان   ط  بلا ، وهو أنه إذا أجرى المش�ت ف   �ش  ع� التكي�فني

ي تار�ــــخ الانعقاد 
ي حالة رفض المبيع أو مع اختلاف �ف

ي باتة، و�ض ط لو   ، وصارت مل��ة المبيع للمش�ت ي تخلف ال�ش ردە إ� البائع �عفئ

 
الموجبات والعقود �كن,       45 ح قانون  البيع; جاد الرب,  157،  156)/ 1(7,  �ش ي عقد 

ف �ف امات الطرفني ف ال�ت المبيع وأثرها ع�  الفقه    -تج��ة  ي 
دراسة مقارنة �ف

 .ARSLANLI, Ticarî Bey‘, 667, 668; TUNÇOMAĞ, Türk Borçlar Hukuku, 2/316 ;88، 87, - الإسلا�ي والقانون الوض�ي 
ي الجد�د السنهوري,    46

ح القانون المديف ي �ش
 .135/ 4, الوس�ط �ف

ح    من المجلة العدل�ة أنه: (( إذا مضت مدة الخ�ار ولم �فسخ أو لم �جز من له الخ�ار لزم البيع وتمّ)). ينظر:   )305نصت المادة (    47 ح�در, درر الحكام �ش
ى للإمام مالك بن أ�س,  251/ 1مجلة الأحكام العدل�ة,    .ARSLANLI, Ticarî Bey‘, 672 ;199)/ 10(4; و�نظر نفس المعفى عند سحنون, المدونة ال��ب

ط الفاسخ:    48 . مثاله  ال�ش ي
ط الإلغائئ ي المستقبل. و�س� بال�ش

ام وانقضائه �ض ض ي بيع    هو أمر مستقبل غ�ي محقق الوق�ع، يتوقف ع� تحققه زوال الال�ت
كما �ف

. ينظر: ؛ ح�ث  الوفاء  ض ي زمن معني
ي إذا رد الثمن له �ض دها من المش�ت ي الفقه الإسلا�ي السنهوري,    يبيع شخص أرضه لآخر مثُ� ع� أن �س�ت

, مصادر الحق �ف
4 /10 , ي �عة الإسلام�ة; العريب ي ضوء ال�ش

ام �ض ض  .209,  -دراسة مقارنة -أحكام الال�ت
49      , ي الزح��ي

ي الأرديف
ي والقانون المديف

ي قانون المعاملات المال�ة المدن�ة الإمارايت
ي الفقه الإسلا�ي ; السنهوري,  40,  العقود المسماة �ف

; 104/ 4,  مصادر الحق �ف
الجد�دالسنهوري,   ي 

المديف القانون  ح  �ش ي 
�ف تناغو,  137،  136/ 4,  الوس�ط  البيع;   ANTALYA, Türk İsviçre ve Alman ;91،  90,  عقد 

Hukuklarında Tecrübe veya Muayene Şartıyla Satım, 109, 222, 223, 262; ARSLANLI, Ticarî Bey‘, 684. 
ي السوري، والمادة (389و�طابقها المادة (    50

؛ والمادة (524) من القانون المدين ي
ي العرا�ق

؛ والمادة (410) من القانون المدين ي ) من قانون 391) من القانون اللييب
. ينظر:   ي

ي الجد�دالسنهوري,  الموجبات والعقود اللبناين
ح القانون المديف ي �ش

,  130،  129/ 4,  الوس�ط �ف : ; الزح��ي ي المقارن بالفقه الإسلا�ي
القانون المديف

  697,  فقه البيع والاستيثاق والتطبيق المعا� السالوس,    ) من القانون القطري. ينظر: 249والمادة (  ;133,  الإ�جار  -المقا�ضة  -العقود المسماة؛ البيع
. 709والمادة ( �ي

 .bkz; ARSLANLI, Ticarî Bey‘, 676) من القانون التجاري ال�ت
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ي رد المبيع إ�  ف �جب ع� المش�ت  وانفساخ البيع القائم، وع� كلا الحالتني
�
 وتعذر انعقاد البيع، وتحققه لو كان فاسخا

�
كان واقفا

 .  51البائع 

ي عن القبول أو الرفض حىت انقضت المدة   ي حال سكت المش�ت
اعتُ�ب سكوته قبوً� به، فإذا كان مع تمكنه من تج��ة المبيع  و�ض

  
�
ط فاسخا ي باتة، و�ذا كان ال�ث  لآثارە بنقل مل��ة المبيع إ� المش�ت

�
ط �سكوته ف�لزم البيع منتجا  �كون قد تحقق ال�ث

�
ط واقفا ال�ث

ي 
 . 52فإنه �كون قد تخلف �سكوته فيتأ�د البيع و�ستقر �شكله النهائئ

ي حال تكي�ف  
ط التج��ة ع� أساس الاو�ظهر الفرق بينهما أنه �ف ط واقف لا ينعقد البيع ولا �منح    عقد لبيع ��ش المعلق ع� �ش

ط الفاسخ الذي ينعقد به   ط ب�جراء التج��ة وقبول المبيع، بخلاف تعل�قه ع� ال�ش ي مل��ة المبيع إلا بعد تحقق ال�ش المش�ت

ي مقابل دفعه الثمن لل
ةً �ف ي مبا�ث  لآثارە، ح�ث تنتقل ف�ه مل��ة المبيع إ� المش�ت

�
ي تج��ته البيع ابتداءً منتجا بائع، فُ�جري المش�ت

ي المبيع بعد تج��ته، وحينئذٍ �عت�ب البيع كأن لم �كن ي حال رفض المش�ت
 .53وهو مالك له، ل�نه يب�ت مهددا� بفسخه وزوال آثارە �ض

ط التج��ة هو مجرد وعد بالبيع. 4.1.2  البيع ��ش
وتحفظ البائع؛  جانب  من  بالبيع  وعد  مجرد  هو  التج��ة  ط  ��ش البيع  أن  ض  والقانونيني الفقهاء  بعض  جانب    ٌ◌ رأى  من   

ٌ
ومشيئة

ي رغبته بقبول المبيع  ي من تج��ة المبيع، فإذا أبدى المش�ت ف المش�ت م البائع بتمكني ف ي، و�موجب ذلك �ل�ت بعد إجراء التج��ة    المش�ت

ف أطراف العقد بناءً ع� الوعد (التعهد) السابق بالبيع، و�ن   ذلك  عل�ه، تلا امات بني ف انعقاد البيع وثبوت جميع آثارە، وتنشأ الال�ت

ن المتعاقدين سقط الوعد رفضه  ام بني ن  .54ولم �كن هناك بيع ولا ينشأ أي ال�ت

ط التج��ة لا صلة له بالوعد، فهما مختلفان من ح�ث الحق�قة والغرض  ي الحق�قة أن هذا التكي�ف لا �ستق�م؛ لأن البيع ��ث
و�ض

ام بتسل�م المبيع، وهذا الاختلاف يتنا�ف مع كونه مجرد وعد بالبيع، فالوعد يتطلب إجراء تعاقدي جد�د بحصول   ف والمحل والال�ت

اء المبيع ب ي ��ش ط، رغبة المش�ت ط الذي ينعقد به البيع وتثبت أحكامه بمجرد تحقق ال�ث عد التج��ة، بخلاف التعليق ع� �ث

ي ا
جح هو أن التكي�ف الفق�ي والقانوىف ط التج��ة أنه  دون الحاجة إ� إجراء عقد آخر، لذلك ما ي�ت معلق ع�   عقد لسل�م للبيع ��ش

ط    -�ش
�
 كان أو فاسخا

�
 . 55ول�س مجرد وعد  -واقفا

 
51, 103, Türk İsviçre ve Alman Hukuklarında Tecrübe veya Muayene Şartıyla Satım, 668; ANTALYA, Ticarî Bey‘ARSLANLI,    

254, 268. 
ي الجد�د السنهوري,     52

ح القانون المديف ي �ش
,  137-134/ 4,  الوس�ط �ف : العقود المسماة؛ البيع; الزح��ي ي المقارن بالفقه الإسلا�ي

  - المقا�ضة   -القانون المديف
تناغو,  141,  الإ�جار البيع;  البيع; جاد الرب,  88,  عقد  ي عقد 

ف �ف امات الطرفني ف ال�ت المبيع وأثرها ع�  الفقه الإسلا�ي والقانون    -تج��ة  ي 
دراسة مقارنة �ف

 .87،  86, - الوض�ي 
53, 103.Türk İsviçre ve Alman Hukuklarında Tecrübe veya Muayene Şartıyla SatımANTALYA,     
ي عقد البيعجاد الرب,      54

ف �ف امات الطرفني ف ي الفقه الإسلا�ي والقانون الوض�ي   -تج��ة المبيع وأثرها ع� ال�ت
 ,TUNÇOMAĞ ;85،  83،  76,  - دراسة مقارنة �ض

Türk Borçlar Hukuku, 2/315; ARSLANLI, Ticarî Bey‘, 673; ANTALYA, Türk İsviçre ve Alman Hukuklarında Tecrübe veya 
Muayene Şartıyla Satım, 122–124. 

ي عقد البيعجاد الرب,     55
ف �ف امات الطرفني ف ي الفقه الإسلا�ي والقانون الوض�ي   -تج��ة المبيع وأثرها ع� ال�ت

 ,115Türk ; TUNÇOMAĞ,  - دراسة مقارنة �ض
Borçlar Hukuku, 2/315; ANTALYA, Türk İsviçre ve Alman Hukuklarında Tecrübe veya Muayene Şartıyla Satım, 125–128. 
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ي . 4.2
ي الفقه الإسلا�ي والقانون المديف

ط التج��ة �ف  حكم البيع ��ش
ط ط التج��ة بهذا الاسم، والفقهاء نظروا إل�ه ع� أنه صورة من صور خ�ار ال�ش ي الحق�قة إن الفقه الإسلا�ي لم يتناول البيع ��ش

  ؛ �ف

ي وح��ة اخت�ارە، وقد تناوله الفقهاء المعا�ون  لاتحاد الهدف  ي كليهما وهو تحقيق أغراض المش�ت
لته   �ض ضمن هذا الإطار، وأصَّ

ي البيع 
ط المعروف �ف ف الإسلام�ة ع� أساس أحكام خ�ار ال�ش  .56القوانني

ط لأحد المتعاقدين أو كليهما  أن رجً�   ما ورد من ، فمن السنة ، وقد ثبت ذلك بالسنة والإجماع57ومعلومٌ جواز البيع مع خ�ار ال�ش

ي  ي البي�ع فقال له( ذكر للنيب
ي كل سلعة ابتعتها بالخ�ار ثلاث ل�اللابة : " إذا با�عت فقل لا خِ صلى الله عليه وسلم) أنه ُ�خدع �ف

 ". ثم أنت �ف

ط الخ�ار"وقد نقل الإمام النووي الإجماع ع� ثبوته فقال:   ع� جواز �ش
ٌ
 .58" الأمة مُجمعة

ي الفقه الإسلا�ي . 4.2.1
ط التج��ة �ف  حكم البيع ��ش

اء، وذلك كبيع الملبوسات بعد معاينة قد جرت العادة أن تكون   ط التج��ة السابقة لعمل�ة ال�ش بعض الأش�اء معقودة ع� �ش

ي المبيعق�اسها؛   ب المبيع    نظرا� لأنه قد �ع�ت ي أن ُ�جرِّ م ولا تُعرف إلا بالتج��ة، لذلك �طلب المش�ت
�
عيوب غ�ي مشاهدة عند التسل

ء الذي يرغبه، ولا   ي ن من صلاحيته لما هو مُخصص له وسلامته من أي ع�ب، أو ليتأ�د من أن المبيع هو ال�ش ائه ليتبني قبل �ش

ي بمجرد رؤ�ة المبيع للاستيثاق من ذلك، ومن أمثلة هذە 
ها من   �كت�ف المب�عات: الآلات الحديثة من س�ارات وطائرات وسفن وغ�ي

 .59المصنوعات

اء أم لا �حق له ذلك؟ اط تج��ة المبيع واختبارە خلال مدة محددة قبل ال�ش ي اش�ت  فهل �حق للمش�ت

ائه من البائع؛ لأن التج��ة من صور  اط تج��ة المبيع واختبارە قبل الإقدام ع� �ث ي اش�ت
ي �ف اتفق الفقهاء ع� ثبوت حق المش�ت

، والأصل صحة الخ�ار كما ورد به الحد�ث 
�
، والحاجة "إذا با�عت فقل لا خلابة ثم أنت بالخ�ار ثلاث ل�ال"الخ�ار كما ذكرنا سابقا

ي كل ما يُباع 
 .60داع�ة إ� إجراء مثل هذا الخ�ار �ف

؛ لأنه �لائم مقت�ض العقد ولا َ�خِلُّ بصحته، و�لزم البائع �سل�م المبيع 
�
ط صح�حا ي العقد كان ال�ش

ط التج��ة للمبيع �ض فإذا وُجد �ش

ي وتمكينه من استعماله بقدر ما تحصل به التج��ة و�خت�ب ف�ه حالة المبيع مع الحفاظ عل�ه، ليتسفى له بعد ذلك أن  للمش�ت

ي بالا يبدي رأ�ه ف�ه بقبول   ي ضوء نتائج التج��ة، فإن تجاوز المش�ت
ل المس المبيع أو رفضه �ض � التج��ة تحمَّ ل�ة ولزمه  و ؤ ستعمال ح�ي

 . 61البيع بالاتفاق

 
56     , ,  215،  213,  قضا�ا الفقه والفكر المعا�الزح��ي ي ; الزح��ي

ي الأرديف
ي والقانون المديف

ي قانون المعاملات المال�ة المدن�ة الإمارايت
; 41,  العقود المسماة �ف

 , ي
�عة والقانون - الحما�ة العقد�ة للمستهلكعبد البا�ق ن ال�ش  .825, -دراسة مقارنة بني

57     , ي
ح بدا�ة المبتديالمرغيناين ى للإمام مالك بن أ�س; سحنون,  32/ 5,  الهدا�ة �ش ,  171)/ 10(4,  المدونة ال��ب ي �يني ي  ; ال�ش

ي المحتاج إ� معرفة معافى مغفى
ن المقنع; موفق الدين بن قدامة, 47، 46/ 2, ألفاظ المنهاج ح ال�ب�ي ع� منت ,  ال�ش ي وت: دار ال�تاب العريب  .67/ 4), 1972– 1392(ب�ي

ح المهذبالنووي,    58  .190/ 9, المجم�ع �ش
ي الجد�د السنهوري,    59

ح القانون المديف ي �ش
, 130/ 4, الوس�ط �ف  .194, قضا�ا الفقه والفكر المعا�; الزح��ي

60     , ي
ائعال�اساين ي ترت�ب ال�ش

ى للإمام مالك بن أ�س; سحنون,  270،  269/ 5,  بدائع الصنائع �ف حاش�ة العدوي ; العدوي,  171-170)/ 10(4,  المدونة ال��ب
ي 
, 143/ 2, ع� كفا�ة الطالب ال��افى ي �يني ي ألفاظ المنهاج; ال�ش

ي المحتاج إ� معرفة معافى ن المقنع; بن قدامة, 47/ 2, مغفى ح ال�ب�ي ع� منت  .69/ 4, ال�ش
ي العدوي,     61

ن المقنع; بن قدامة,  559/ 2,  المقدمات والممهدات ; بن رشد,  143/ 2,  حاش�ة العدوي ع� كفا�ة الطالب ال��افى ح ال�ب�ي ع� منت ;  72/ 4,  ال�ش
 , ي

ف الإقناع البهويت , 208/ 3,  كشاف القناع عن منت  .213, قضا�ا الفقه والفكر المعا�; الزح��ي
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ْ "وقال ابن قدامة:   � ل�علم قدر طحنها، وحلب الشاة ل�علم قدر لبنها ونحو ذلك،  فأما ركوب الدابة لينظر س�ي ها، والطحن ع� الرَّ

 .62" فل�س برضا بالبيع، ولا يبطل خ�ارە؛ لأن ذلك هو المقصود بالخ�ار وهو اختبار المبيع

وط الصحة والجواز، ولا يبطل منها إلا ما دلَّ ع� تح��مه نص أو ق�اس، و  ي العقود وال�ش
لم يرد من  والقاعدة الفقه�ة أن الأصل �ف

اط مثل هذە التج��ة، بل هو مما   ع�ة ما �منع من اش�ت التعامل النصوص ال�ث ي مقصودە، وقد جرى به 
ينا�ض �قتض�ه العقد ولا 

ائها، فيندفع بها حصول   لمصلحة أحد المتعاقدين بالتحقق ال�امل من حق�قة السلعة المقبل ع� �ش
�
لحاجة الناس إل�ه تحق�قا

ي البيع عن
وع�ة تج��ة المبيع �ف ف المتعاقدين، و�ــهذا �مكن القول بم�ش اع بني فف ف الذي يؤدي إ� ال� د جمهور فقهاء المذاهب من  الغنب

 .63عدة أوجه

ي إجراء تج��ة محل البيع،   و�ذا   مما يتفق مع مقت�ض العقد وضوابطه، فمن حق المش�ت
ً
اط تج��ة المبيع مدةً معقولة كان اش�ت

بالمبيع و�تجنب  الرضا  له  أرادە من أجله، ف�حصل  الذي  للغرض  المبيع من أي ع�ب، و�تثبت من ملاءمته  ليتأ�د من سلامة 

ط صحيح والع اع، و�ذلك �كون ال�ش ن قد صحيح؛ لأن سلامة المبيع وصلاحيته للعمل من مقتض�ات العقد، والرضا حصول ال�ن

اء لا �قوم إلا به ي البيع وال�ش
ط أسا�ي �ف )  64�ش ي

ي أ�دته هيئة المحاسبة والمراجعة للمؤسسات المال�ة الإسلام�ة (أيو�ف . وهذا المعفئ

ع�ة ها ال�ش ي معاي�ي
 .65�ف

 يتوقف ع� هذە التج��ة، 
�
عا ء طب��ي وعق�ي وعادي، فإن ثبوت خ�ار الع�ب المقرر �ث ي

: هذا �ث و�قول الدكتور وهبة الزح��ي

ة  ط إذا كانت مدته قص�ي  من هذا ال�ش
�
ط أم لم يوجد، فلا مانع فقها  .66سواء وُجد ال�ش

ي القانون الوض�ي . 4.2.2
ط التج��ة �ض  حكم البيع ��ش

ة من التعرض لغش البائع واحت�اله  ي حما�ة المستهلك قل�ل الخ�ب
ي �ساهم �شكل كب�ي �ض �عد خ�ار التج��ة من الخ�ارات الاتفاق�ة الئت

اء للتوثق من صدق البائع ف�ما  ئ فرصة مناسبة للشخص المقبل ع� ال�ث اء سلعة معينة منه، فهذا الخ�ار يهئي عند إقدامه ع� �ث

وا منتجات،  من  قه  واختبار �سوِّ عل�ه  التج��ة  إجراء  من خلال  الشخص�ة  ي  المش�ت لحاجة  المبيع وملاءمته  من كفاءة  لتحقق 

 . 67صلاحيته

ي عقد البيع فرأى أنه لا �خالف النظام العام ولا يتنا�ف مع الآداب العامة 
ط التج��ة �ف �عات الع���ة إ� �ش وقد نظر القانون والت�ش

 ،
�
ي البيع �احة أو ضمنا

ي �ض اط التج��ة حق للمش�ت وط المستح�ل حدوثها، و�التا�ي ف�كون اش�ت للمجتمع، كما أنه ل�س من ال�ث

ط  فهو   وسواء كان هذا ال�ش
�
 أو فاسخا

�
ي من تج��ة المبيع بدرجة كاف�ة   جائز   واقفا ف المش�ت م البائع بتمكني ف و�جب الوفاء به، ف�ل�ت

ي ب�جراء تج��ته   فإن سكت حىت انقضت  خلالها بقبول المبيع أو رفضه،    �هأو�بداء ر خلال مدة معقولة متفقٍ عليها، و�تق�د المش�ت

 
62    , ي وت: عالم ال�تب, 570/ 3بن قدامة, المغني  .90-89/ 4), 1985– 1405; محمد بن المفلح, الفروع (ب�ي
63     , ي

ائعال�اساين ي ترت�ب ال�ش
,  559،  557/ 2,  المقدمات والممهدات; بن رشد,  171/ 5,  بدائع الصنائع �ف ي �يني ألفاظ ; ال�ش ي 

المحتاج إ� معرفة معافى ي  مغفى
ي ; بن قدامة, 412/ 2, المنهاج  .570/ 3, المغني

64    , ي
ائعال�اساين ي ترت�ب ال�ش

, 274/ 5, بدائع الصنائع �ف  .195, قضا�ا الفقه والفكر المعا�; الزح��ي
ي المع�ار رقم (   65

هيئة المحاسبة والمراجعة للمؤسسات المال�ة  ما نصه: (( �حق لصاحب الخ�ار تج��ة محل الخ�ار....)). ينظر:    2/ 4/ 2) بند  52جاء �ف
 , ي

ع�ةالإسلام�ة أيو�ف ي   -(المنامة  المعاي�ي ال�ش
 .1240), 2015– 1437دار الم�مان,   -ال��اض: هيئة أيو�ض

66    ,  .195, قضا�ا الفقه والفكر المعا�الزح��ي
ي العقدهلدير أسعد أحمد,    67

ي  -نظ��ة الغش �ف
ي القانون المديف

وت: دار ال�تب العلم�ة,  -دراسة تحل�ل�ة مقارنة �ف  .286، 285), 2011(ب�ي
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ي   .68المدة المقررة مع تمكنه من تج��ة المبيع اعتُ�ب سكوته رضا بالمبيع ولزمه البيع 
ي الألماين

وقد أجاز ذلك كل من القانون المدين

�ي 
 . 69والقانون التجاري ال�ت

ي 
ي قد أصدر مادة �ف

ومما �حسن ذكرە هنا هو ما أشار إل�ه الأستاذ مصط�ف الزرقا من أن قانون أصول المحا�مات الحقوق�ة العثماىف

 للمتعاقدين ما لم �كن مخً� بالآداب العامة أو النظام العام أو  1322سنة  
�
اط �عت�ب ملزما ه نصت ع�: (( أن كل اتفاق أو اش�ت

ي خا
 لنص قانوفي

�
ن العقار�ة... ص أو لأحكامخالفا  . 70))م القوانني

ط  ط التج��ة ع� أساس التعليق ع� �ش ي يتفق مع ما قررە الفقه الإسلا�ي من تكي�ف البيع ��ش
إذن ما نلاحظه أن القانون المدىف

 ع� الرا
�
 أو فاسخا

�
ن إ� الحكم    نفسه  المقصد جح من الأقوال، فكلاهما �خدم  سواء كان واقفا من التعامل، كما ذهب كلا الاتجاهني

 بصحة هذا البيع وجوازە من أ��� من وجه، مع اختلاف علة صحته عند كل منهما. 

ط التج��ة. 5 تبة ع� عقد البيع ��ث  الآثار الم�ت
ط التج��ة والأحكام المتعلقة به، وقد ترجح معنا تكي�ف هذا البيع   تطرقنا ف�ما سبق إ� ب�ان الطب�عة الفقه�ة والقانون�ة للبيع ��ش

 : حها ع� النحو التا�ي تبة ع� هذا التكي�ف مع �ث ط، و�التا�ي سأقت� هنا بالحد�ث عن أهم الآثار الم�ت  ع� أساس التعليق بال�ث

ة التج��ة. 5.1  انعقاد البيع وانتقال مل��ة المبيع خلال ف�ت
ة   ؛ لأنه �حقق مصلحة معت�ب

�
 وقانونا

�
عا ي �ث الحق للمش�ت ائه وثبوت هذا  المبيع قبل �ث التج��ة ع�  اط  ن جواز اش�ت تبني بعدما 

تب ع� ذلك من انتقال  ة إجرائها من عدمه، مع ما ي�ت ي ف�ت
لأحدهما، اختلف فقهاء المذاهب حول انعقاد البيع بخ�ار التج��ة �ف

ن  :  -نالمبيع والثم -مل��ة البدلني ف ي قولني
 إ� المتعاقدين من عدمه فانح� الخلاف �ف

ط التج��ة �منع آثار العقد؛ فلا �خ�ج المبيع عن ملك البائع، ولا �خ�ج الثمن   القول الأول.  ذهب جمهور الفقهاء إ� أن البيع ��ث

ي 
ط الخ�ار بحصول التج��ة للمبيع وقبوله النهائئ ي، فذلك موقوف ع� تحقق �ش  .71عن ملك المش�ت

ط التج��ة، والتعليق �منع العقد  دل�لهم:  ط التج��ة هو عقد معلق ع� �ش من أن �كون استدل الجمهور ع� ذلك بأن البيع ��ش

ي التج��ة   اط المش�ت ي التجارة لا �كون إلا بتمام الرضا من المتعاقدين، واش�ت
تب آثارە بنقل الملك؛ لأن نقل الملك �ض  ل�ت

�
 موجبا

�
سببا

ط فلا يثبت الحكم بنقل  ط ب�جراء التج��ة وقبول المبيع، فما لم يتحقق ال�ث للمبيع �ف�د عدم تمام المراضاة حىت يتحقق ال�ث

 .72الملك 

 
ي الم�ي. ينظر:  421نص المادة (   68

ي الجد�دالسنهوري,  ) من القانون المدين
ح القانون المديف ي �ش

,  131-128/ 4,  الوس�ط �ف قضا�ا الفقه والفكر ; الزح��ي
ي عقد البيع ; جاد الرب, 214، 194,  المعا�

ف �ف امات الطرفني ف ي الفقه الإسلا�ي والقانون الوض�ي  -تج��ة المبيع وأثرها ع� ال�ت
، 50، 37, -دراسة مقارنة �ض

�عة الإسلام�ة ; عبد النا� العطار, 57 , د.ت.),  -البي�ع وال��ا والمعاملات الم�ف�ة  -توح�د تقنينات الأزهر لل�ش ي  .160، 157(القاهرة: الن� الذهيب
ن (495المادة (  69 ، والمادتني ي

.  710،  709) للقانون الألماين �ي
  .Türk İsviçre ve Alman Hukuklarında Tecrübe veya ANTALYA, Bkz) للقانون ال�ت

Muayene Şartıyla Satım, 31, 37. 
ي ث��ه الجد�د مصط�ف الزرقا,    70

 .714، 713/ 2), 1968– 1387(دمشق: دار الفكر,  -المدخل الفق�ي العام-الفقه الإسلا�ي �ف
71     , ي

ائعال�اساين ي ترت�ب ال�ش
ح تن��ر الأبصار; بن عابدين,  264/ 5,  بدائع الصنائع �ف ,  المقدمات والممهدات ; بن رشد,  518/ 7,  رد المحتار ع� الدر المختار �ش

ح المهذب; النووي, 92/ 2  .213/ 9, المجم�ع �ش
72    , ح فتح القدير; بن الهمام, 65/ 13, المبسوط ال�خ�ي  .305/ 6, �ش
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  . ي
ة القول الثاين ط التج��ة لا �منع من ترتب آثار العقد ف�ت ي ظاهر الروا�ة إ� أن البيع ��ث

ي أحد قول�ه والحنابلة �ف
ذهب الشاف�ي �ف

ي هذە المدة 
ي ومل��ة الثمن إ� البائع �ف  . 73التج��ة، فتنتقل مل��ة المبيع إ� المش�ت

 استدل أصحاب هذا القول ع� ما ذهبوا إل�ه بالسنة والمعقول:  : أدلتهم

�ط المُبْتَاع"صلى الله عليه وسلم) (بن عمر أن رسول الله  ما روى  أ. من السنة: 
رَتْ فثمرها للبائع، إلا أن َ�شْ�ت بِّ

�
 .74قال:" من باع نخً� قد أ

ي    وجه الدلالة:  أن ثمرة النخل بعد التأب�ي تكون للبائع إذا باع النخل، وُ�فهم من ذلك أن الأصل وهو النخل قد  صلى الله عليه وسلم)  (��ح النيب

ي كل بيع
ي بمجرد العقد، وهذا عام �ف  . 75خ�ج عن مل�ه إ� ملك المش�ت

اط خ�ار التج��ة، فلا ينتقل الملك   : مناقشة ذلك  ض الناس هو الرضا، والرضا لا يتم مع اش�ت أن الشارع جعل مناط نقل الملك بني

ط  .76إلا بتحقق الرضا بعد التج��ة، والحد�ث السابق محمول ع� البيع المطلق لا المعلق ��ث

تب   ب. من المعقول:   ط تج��ة المبيع بيع صحيح كالبيع المطلق؛ لأن كً� منهما صدر عن أصله ومن محله، في�ت إن البيع ��ش

تب ع� البيع المطلق حكمه  ، كما ي�ت ن  . 77عل�ه حكمه بانتقال مل��ة البدلني

ي البيع المطلق دون البيع    : مناقشة ذلك 
ط التج��ة ع� البيع المطلق ق�اس مع الفارق؛ لحصول تمام الرضا �ض بأن ق�اس البيع ��ش

اط خ�ار التج��ة  .78مع اش�ت

جيح:  ف وأدلتهم ومناقشتها هو رجحان رأي الجمهور من أن البيع المعلق    ال�ت ي أقوال الف��قني
والذي يراە الباحث من خلال النظر �ف

ط، فع ف تحقق ال�ث ، و�نما يتأخر حصول ذلك إ� حني ف ط التج��ة �منع ترتب آثار العقد وحكمه بانتقال البدلني ندئذٍ يثبت  ع� �ث

الملك بنقل  البيع  وطه    ؛حكم  باست�فاء كامل �ث إلا  تنشأ أحكامه  آثارە ولا  تب عل�ه  ت�ت العقد الصحيح لا  لأنه كما هو معلوم أن 

ي ثبوت آثار العقد وهو التملك، وعندئذٍ فلا يثبت هذا قبل تحقق  
ط التعليق ع� التج��ة هنا هو عن� أسا�ي �ف وأركانه، و�ث

ط الذي عُ   ال�ش
�
 قت عل�ه آثار العقد. ل

ة التج��ة . 5.2 ي ف�ت
 استعمال المبيع �ف

ي �قوم  ط هو نت�جة التج��ة الىت  ع� �ش
�
 نافذا� لأحكامه بل معلقا

�
اط التج��ة للمبيع لا �كون البيع باتا ي حال اش�ت

 أنه �ف
�
  ذكرنا سابقا

المتعاقدين لا   ف  بني ي مدة متفق عليها 
المبيع �ف التج��ة ع�  ي أن �جري  المش�ت أو من ينوب عنه، و�كون من حق  ي  المش�ت بها 

اط التج��ة التأ�د من ملاءمة يتجاوزها، وتقدير إج ي من اش�ت  لما اتجهت إل�ه إرادتهما؛ فإذا قصد المش�ت
�
راء هذە التج��ة خاضعا

ي  ي هذە الحالة لا �جوز للمش�ت
ها من العيوب من خلال ق�ادتها، ف�ض المبيع للغرض المخصص له كال�شف عن حالة الس�ارة وخلوِّ

اء تحت رقابة القضاء، أما إذا قصد من التج��ة أن �ستبد أو يتحكم بنت�جة التج��ة بل �كون تق  لرأي الخ�ب
�
دير الحكم فيها خاضعا

 
ح المهذبالنووي,     73 ن المقنع; بن قدامة,  213/ 9,  المجم�ع �ش ح ال�ب�ي ع� منت ,  70/ 4,  ال�ش ي

ح منت� الإرادات; منصور البهويت �ي  �ش
, تحقيق عبد الله ال�ت

وت: مؤسسة الرسالة,  -(دمشق   .167/ 3), 2021–1442ب�ي
); مالك بن أ�س بن  2214(ح.    90), "البي�ع"،  2015–1436محمد بن إسماع�ل البخاري, صحيح البخاري (قطر: وزارة الأوقاف والشئون الإسلام�ة,      74

  , وت: دار الغرب الإسلا�ي , تحقيق �شار عواد معروف (ب�ي ي الأندل�ي  .)139/ 2(  1806), "البي�ع"،  1997–1417مالك, الموطأ، روا�ة: �حىي بن �حىي الليىث
ن المقنعبن قدامة,    75 ح ال�ب�ي ع� منت  .71/ 4, ال�ش
76    , ح فتح القدير; بن الهمام, 65/ 13, المبسوط ال�خ�ي  .305/ 6, �ش
ن المقنعبن قدامة,    77 ح ال�ب�ي ع� منت  .71/ 4, ال�ش
ح فتح القديربن الهمام,    78  .305/ 6, �ش
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ي  -وهذا هو الغالب  -معرفة مدى ملاءمتها لحاجته الشخص�ة اء دار للسكفى أو فرس لممارسة هوايته الشخص�ة فإن للمش�ت  ك�ش

ي نت�جة التج��ة ب�ر 
 .79و�حق له بعدها أن �قبل المبيع أو يرفضه  ،ته المطلقةداأن يتحكم �ف

ي الم�ي: 
ي المذكرة الإ�ضاح�ة للقانون المدضي

ي نت�جة  "ومما جاء �ض
ي ح��ة القبول أو الرفض، فهو وحدە الذي يتحكم �ض أن للمش�ت

 .80"التج��ة

ط التج��ة ف ي البيع ��ش
ض �ض يلابد أن  ولضمان حق الطرفني بقدر ما من أجل فحصه واستعماله   �قوم البائع بتسل�م المبيع للمش�ت

ي   وُ�رتأى ف�ه وُ�ستشار  ، خت�ب ف�ه حالة المبيعو�ُ   ،تحصل به التج��ة ورة الاعتناء به والمحافظة عل�ه، ووضع حدٍّ للمش�ت مع �ض

ي هو ما تحصل به التج��ة عادةً، 
ف والثلاثة فقط؛ لأن نت�جة اختبارها تظهر �ف ي الدواب والث�اب اليوم واليومني

فمثً� �جوز الخ�ار �ف

  ،
�
ض التج��ة والاختبار، فهذە المدة حتما ك بما �خ�ج عن ح�ي

َّ
ف الم� ي المبيع تَ�ُّ

ار بالبائع، ولا يت�ف �ض  للإ�ض
�
لا يتجاوزها منعا

، و�لا بطل خ�ارە ولزمه البيع، 
�
ە أو رهنه لآخر أو �غ�يّ ف�ه شيئا ي قضاء حاجة له، أو �قوم بتمل�كه أو تأج�ي

وذلك كأن ينتفع به �ض

ي المسؤول�ة ال ف المذاهب و�تحمل المش�ت   .81�املة عما �ص�ب المبيع، وهذا الحكم متفق عل�ه بني

ي مدة الخ�ار إلا بما �حصل به تج��ة المبيع"ابن قدامة:  قال
ي المبيع �ف

ف الت�ف �ف  . 82" ل�س لواحدٍ من المتبا�عني

:  و  ي مدة الخ�ار إلا بقدر الاختبار؛ فإنه إن لم يتم البيع بينهما  "قال ابن جُزَيِّ المال�ي
اط الانتفاع بالمبيع �ف ي اش�ت لا �جوز للمش�ت

ء ي
 .83"كان انتفاعه باطً� من غ�ي �ش

ي مدة التج��ة بقدر ما تتطلبه التج��ة ع� الوجه المتعارف  وقد حددت 
ي استعمال المبيع �ف �عات الع���ة للمش�ت ف والت�ش القوانني

ي باستعماله حد التج��ة   ر الذي  عل�ه، و�حسب المبيع، ولم �سمح بتجاوز حد التج��ة، فإن تجاوز المش�ت  لل�ض
�
لزم البيع؛ دفعا

�ي  ذلك وقد نص ع� . 84قد �ص�ب البائع من جراء ذلك 
 .85القانون التجاري ال�ت

ة التج��ة  . 5.3  تبعة هلاك المبيع خلال ف�ت
ي أو بتعدٍ   ي إ� الهلاك أو التلف، وذلك إما أن �كون �سبب قاهر أو بفعل أجنىب قد يتعرض المبيع الخاضع للتج��ة من قبل المش�ت

ط الفاسخ، وهنا �ختلف الحكم ّ◌ من أحد المتعاقدين، وكما ذكرنا أن التج��ة قد تتخر ط الواقف أو ال�ش ج ع� أساس التعليق بال�ش

 : ف ع� النحو التا�ي ي كلتا الحالتني
ي تحمل تبعة الهلاك �ف

 �ف

 ع�  
�
ط التج��ة معلقا ي حالة ما إذا كان البيع ��ش

،لا �دور أي جدال حول تبعة هلاك المبيع �ف طٍ فاسخ� ي هذە الحالة    �ش
إذا هلك  ف�ف

ي لا ع� البائع   ي هلك ع� المش�ت ء المبيع �سببٍ أجنئب ي ي هذە الحالة مُرتبٌ لآثارە  ال�ش
 �ف

ٌ
باتفاق أهل الفقه والقانون؛ لأن البيع نافذ

 
79    , : العقود المسماة؛ البيعالزح��ي ي المقارن بالفقه الإسلا�ي

 .88–86, عقد البيع; تناغو, 145، 144, الإ�جار -المقا�ضة -القانون المديف
�ةالحكومة الم��ة (وزارة العدل),    80 : مجموعة الأعمال التحض�ي ي

,  القانون المديض ي  .26/ 4), 1950(م�: دار ال�تاب العريب
81     , ي

ائعال�اساين ي ترت�ب ال�ش
ح فتح القدير; بن الهمام,  269/ 5,  بدائع الصنائع �ف ى للإمام مالك بن أ�س; سحنون,  121/ 5,  �ش ،  170)/ 10(4,  المدونة ال��ب

ح المهذب; النووي, 88، 87/ 2,  المقدمات والممهدات ; بن رشد, 181 , 205/ 9, المجم�ع �ش ي
ف الإقناع ; البهويت  .208/ 3, كشاف القناع عن منت

ن المقنعبن قدامة,    82 ح ال�ب�ي ع� منت  .72/ 4, ال�ش
ي تلخ�ص مذهب المال��ة والتنب�ه ع� مذهب الشافع�ة والحنف�ة والحنبل�ةبن جزي,    83

ف الفقه�ة �ف  .457, القوانني
84     , ي الزح��ي

ي الأرديف
ي والقانون المديف

ي قانون المعاملات المال�ة المدن�ة الإمارايت
,  42,  العقود المسماة �ف ي المقارن بالفقه  ; الزح��ي

:  القانون المديف الإسلا�ي
 .148, الإ�جار -المقا�ضة -العقود المسماة؛ البيع

ي ذلك �شكل لا يتوافق مع مقصد التج�     85
ة التج��ة وقبل إبداء موافقته له فتجاوز حدّە �ض ي بالمبيع خلال ف�ت ي حال ت�ف المش�ت

�ة فإنه يتحمل  ق�ض بأنه: �ض
–Bkz.  ANTALYA, Türk İsviçre ve Alman Hukuklarında Tecrübe veya Muayene Şartıyla Satım, 31–32, 220المسؤول�ة عن ذلك.  

221. 
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ي، و  ء �ستحق غنمه و�تحمل غرمه بانتقال المبيع إ� المش�ت ي  له، ومالك ال�ش
�
ة التج��ة كان مال�ا ي ف�ت

ف هلك �ف ل�ن لو حصل  ،  86حني

للمبيع ي  ط الفاسخ برفض المش�ت البائع   الهلاك بعد تحقق ال�ش البائعُ من تحقق   وردە إ�  بعد امتلا�ه و�جراء تج��ته، أو منَع 

ط بتعرضه للمبيع بنفسه حئت هلك تحمل البائع لأن البيع �كون قد انحلَّ بذلك وعادت مل��ة المبيع إ�    ؛ تبعة هذا الهلاك ال�ش

 .87البائع ف�ضمن ما �صيبه 

ي وتمكينه من إجراء  ي �د البائع قبل �سل�مه للمش�ت
بَ �ض ي حال هلكَ المبيع أو تع�َّ

ي أن الضمان �ض
ض الفقهاء �ض كما أنه لا خلاف بني

التج��ة ط  بذلك �ش البيع و�سقط  فيبطل  ي،  المش�ت ء ع�  ي
الحائز ولا �ش البائع  يتحمله  الخلاف  88التج��ة  ف�ه  ثار  ما  بينما   ،

 ع�  
�
ط التج��ة معلقا طٍ واقفٍ،والإشكال هو ما لو كان البيع ��ش ي أثناء تج��ته وقبل إبدائه القبول أو   �ش وهلك المبيع ب�د المش�ت

، هما:   ض  الرفض، فاختلف ف�ه أهل الفقه والقانون ع� رأيني

ە ف�ه الرأي الأول:  ي أو تقص�ي ي كل حال إلا بتعدي المش�ت
ة  ؛اعت�ب الإمام مالك أن ضمانه ع� البائع المالك �ض ي ف�ت

لأن عقد البيع �ف

ي عن التج��ة و�قبل المبيع، ومن غ�ي المعقول أن  ي أ�ام الخ�ار أو ير�ض المش�ت
التج��ة غ�ي لازم فهو لم يتم ولا يتم حىت تم�ض

ي را� لرفض المبيع، و�لزم البائع رد الثمن إ� المش�ت ي بعد هلا�ه، ف�عت�ب الهلاك م�ب  . 89�قبله المش�ت

ي    لو   اعت�ب الشيخ أحمد أبو الفتح أنه  و�ناءً عل�ه
اتفق المتعاقدان ع� إجراء التج��ة ع� المبيع قبل إتمام البيع ثم هلك المبيع �ف

ي  .90مدة التج��ة بلا تعدٍ ولا تقص�ي هلك ع� البائع، و�ن هلك بالتعدي أو التقص�ي هلك ع� المش�ت

ي وهو تحت التج��ة وقبل ظهور نت�جتها فإنه   وقد أّ�د ذلك الدكتور عبد الرزاق السنهوري فرأى أنه لو هلك المبيع لسبب أجنىب

ي المبيع بعد هلا�ه   . 91يهلك ع� البائع؛ لأنه المالك له، ومن غ�ي المعقول أن �قبل المش�ت

ي الم�ي والسوري والل  وقد ق�ض كل من القانون
ي المدين ة التج��ة �سبب   ييب ي حال هلك المبيع خلال ف�ت

 للقانون الفر��ي أنه �ف
�
تبعا

م بنقل مل�يته  ن ي بل ع� البائع؛ لأنه هو المالك للمبيع والمدين المل�ت ن بأن تبعة الهلاك لا تقع ع� المش�ت ي عن المتبا�عني أجنئب

ي لو أعلن قبوله للمبيع، فلما استحال قبوله ونقل مل�يته بعد الهلا ء للمش�ت ي ي ��ش م المش�ت ف . وهذا ما  92ك ينفسخ العقد ولا �ل�ت

�ي 
 . 93نص عل�ه القانون ال�ت

 
ي الجد�د,      86

ح القانون المديف ي �ش
ح قانون الموجبات والعقود,  137/ 4السنهوري, الوس�ط �ف ي المقارن 160)/ 1(7،  197/ 4; �كن, �ش

, القانون المدين ; الزح��ي
: العقود المسماة؛ البيع  .ARSLANLI, Ticarî Bey‘, 683, 684 ;140الإ�جار,  -المقا�ضة - بالفقه الإسلا�ي

87     , ي
ائعال�اساين ي ترت�ب ال�ش

,  241/ 5,  بدائع الصنائع �ف ي
ح ال�ب�ي ; الدسو�ق ي ع� ال�ش

امات  ; جاد الرب,  151/ 3,  حاش�ة الدسو�ق � تج��ة المبيع وأثرها ع� ال�ت
ي عقد البيع

ف �ف ي الفقه الإسلا�ي والقانون الوض�ي  -الطرفني
 .289, -دراسة مقارنة �ض

88     , ي
ح بدا�ة المبتديالمرغيناين ى للإمام مالك بن أ�س; سحنون,  36/ 5,  الهدا�ة �ش ,  193-192،  184-183)/ 10(4,  المدونة ال��ب ; محمد بن إدر�س الشاف�ي

,    -, تحقيق ع�ي محمد  كتاب الأم ي اث العريب وت: دار إح�اء ال�ت ي ; بن قدامة,  257/ 3),  2001–1422عادل أحمد (ب�ي ,  569/ 3,  المغني العقود ; الزح��ي
ي 
ي الأرديف

ي والقانون المديف
ي قانون المعاملات المال�ة المدن�ة الإمارايت

ي الفقه الإسلا�ي ; السنهوري, 40,  المسماة �ف
 .224/ 4,  مصادر الحق �ف

ى للإمام مالك بن أ�سسحنون,    89 , 193، 192، 185، 181)/ 10(4, المدونة ال��ب ي
ح ال�ب�ي ; الدسو�ق ي ع� ال�ش

 .104/ 3, حاش�ة الدسو�ق
ف الم��ةأحمد أبو الفتح,    90 �عة الإسلام�ة والقوانني ي ال�ش

 .288/ 1), 1913(م�: مطبعة البوسفور,  كتاب المعاملات �ف
ي الجد�د السنهوري,    91

ح القانون المديف ي �ش
 .136،  135/ 4, الوس�ط �ف

ي الجد�دالسنهوري,     92
ح القانون المديف ي �ش

ح قانون الموجبات والعقود; �كن,  136،  135/ 4,  الوس�ط �ف موسوعة ; محمد عز�ي البكري,  197، 196/ 4,  �ش
الجد�د ي 

المديض القانون  ي 
�ض ـــع  �ـ والت�ش والقضاء  محمود,    الفقه  دار  ,  85/ 5),  2018(القاهرة:  الزح��ي العقود  ;   : الإسلا�ي بالفقه  المقارن  ي 

المديف القانون 
 .139–137, الإ�جار -المقا�ضة -المسماة؛ البيع 

ي من مسوؤل�ة البائع  )219نصت المادة (    93 ة التج��ة إ� ما قبل موافقة المش�ت ك�ة بأنه: (( �كون هلاك المبيع خلال ف�ت لأنه مال�ه   ؛من قانون الديون ال�ت
ي المادة (

ط أو لم �كن فإن منافع المبيع  696فله منفعته وعل�ه ضمانه))، وجاء �ض �ي أن: (( العقد؛ سواء أ�ان معلق ع� �ش
) من القانون التجاري ال�ت

  .((
�
ي حال حدوث العقد تاما

ي �ض ارە تعود ع� المش�ت  ,‘Bkz.   TUNÇOMAĞ, Türk Borçlar Hukuku, 2/316; ARSLANLI, Ticarî Bey  وأ�ض
683. 
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 : ي
ي بيع التج��ة �د ضمان، و�التا�ي هو من يتحمل تبعة هلاك المبيع خلال    الرأي الثاين

ي �ض ذهب جمهور الفقهاء إ� أن �د المش�ت

ي له ودخوله   مدة خ�ار التج��ة، فيبطل الخ�ار و�لزم البيع وُ�دفع الثمن للبائع؛ لأن المبيع خ�ج عن ضمان البائع بقبض المش�ت

ي �دە �لزمه الض
ي ح�ازته فإذا تلف �ض

ي فجعلوا الهلاك قبل  94مان�ض
ي والعرا�ت

ي والأردفي
ي الإمارايت

. و�ــهذا القول أخذ كل من القانون المدفي

ي بكل حال؛   .95بحجة أن تبعة الهلاك للمبيع مرتبطة بتسل�مه لا بانتقال مل�يتهالتسل�م والتج��ة ع� البائع و�عدە ع� المش�ت

ي من أن    وحجة ذلك 
، و�التا�ي �كون  ما قررە علماء الحنف�ة وأخذ به القانون العرا�ق

�
اء ضامن مطلقا ي القابض ع� سوم ال�ش المش�ت

ي �دە خلال مدة التج��ة 
ي كل الأحوال إذا هلك المبيع �ض

 �ض
�
  . 96ضامنا

)) : ي �دە لزمه الثمن وانقطع الخ�ار؛ لأنه عجز عن الت�ف بحكم الخ�ار    و�ن  قال ال�خ�ي
ي فهل�ت السلعة �ف كان الخ�ار للمش�ت

فتْ السلعة ع� الهلاك فإنها قد تعيّنتْ بذلك، ول�س له أن يردها بحكم الخ�ار إلا كما قبضها، فإذا عجز عن ذلك سقط  ض أ�ش حني

 للمبيع)) خ�ارە وتمّ البيع وتقرر عل�ه الثمن ل�ونه قاب
�
 .97ضا

، لزمه أداء الثمن المس�    وهبة الزح��ي   دكتور الوأخذ بهذا   ي بعد �سلمه دون تعمد ولا تقص�ي ي �د المش�ت
فرأى أن المبيع لو هلك �ف

 له 
�
 . 98للبائع، و�تحمل هو تبعة الهلاك، و�ص�ي المبيع لازما

ة التج��ة تقع ع� عاتق البائع ما  ط الواقف خلال ف�ت ي حالة ال�ث
 هو القول الأول؛ وهو أن تبعة الهلاك �ف

�
وما يراە الباحث راجحا

ي ملك البائع وعل�ه ضمانه لو هلك، 
ي وتعد�ه أو تف��طه؛ وذلك لأن البيع لم يتم بعد، والمبيع باقٍ �ض لم �كن الهلاك بفعل المش�ت

ض المش�ت  ض ع� مضمونه، و�التا�ي فإن وأما تضمني ط جرى باتفاق من الطرفني مه للمبيع ووجودە تحت �دە فهذا �ش
�
ي بحجة �سل

ط الواقف بتج ار اللاحقة به إلا عند تحقق ال�ش ي لا �ستف�د من غلة المبيع ولا يتحمل الأ�ض ي  المش�ت ��ة المبيع وقبول المش�ت

ائه  لانعقاد البيع بذلك وانتقال الملك له.  ؛��ش

ط التج��ة. 5.4 ي البيع ��ش
 غلة المبيع ومنافعه �ف

ي تج��ة  ط المش�ت ء الذي �مل�ه والاستفادة من الغلة الحاصلة منه، فإذا أراد أن يب�عه فاش�ت ي ء �حق له الانتفاع بال�ش ي مالك ال�ش

ف �ختلف استحقاق مل��ة المبيع ومنافعه وغلته،  ي كلتا الحالتني
، و�ف

�
 فاسخا

�
طا  أو �ش

�
 واقفا

�
طا ط إما أن �كون �ش المبيع فهذا ال�ش

: وذلك ع� النحو الت  ا�ي

 
94     , ي

ح بدا�ة المبتديالمرغيناين ,  37-35/ 5,  الهدا�ة �ش ي
ائع; ال�اساين ي ترت�ب ال�ش

,  272،  241/ 5,  بدائع الصنائع �ف ; بن قدامة,  258/ 3,  كتاب الأم; الشاف�ي
ي   .569/ 3, المغني

. ينظر:  548نصت ع� ذلك المادة (   95 ي
ي العرا�ق

ي الجد�دالسنهوري,  ) من القانون المدين
ح القانون المديف ي �ش

,  136/ 4,  الوس�ط �ف العقود المسماة  ; الزح��ي
ي 
ي الأرديف

ي والقانون المديف
ي قانون المعاملات المال�ة المدن�ة الإمارايت

 .41، 40, �ف
96     , ي

المبتديالمرغيناين بدا�ة  ح  ,  36،  35/ 5,  الهدا�ة �ش ي
ال�اساين ائع ;  ال�ش ترت�ب  ي 

الصنائع �ف الفتح,  83،  80/ 7,  بدائع  أبو  �عة ;  ال�ش ي 
المعاملات �ف كتاب 

ن الم��ة ي الجد�د; السنهوري, 288/ 1, الإسلام�ة والقوانني
ح القانون المديف ي �ش

 .136/ 4, الوس�ط �ف
97    ,  .44/ 13, المبسوط ال�خ�ي
98     , ي الزح��ي

ي الأرديف
ي والقانون المديف

ي قانون المعاملات المال�ة المدن�ة الإمارايت
,  41،  40,  العقود المسماة �ف : ; الزح��ي ي المقارن بالفقه الإسلا�ي

القانون المديف
 .146, الإ�جار -المقا�ضة -العقود المسماة؛ البيع
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ط الت ة التج��ة   عقدا� ج��ة  فإذا اتجهت إرادة المتعاقدين إ� اعتبار البيع ��ش ط واقف فإن مل��ة المبيع خلال ف�ت  ع� �ش
�
معلقا

تب�ت للبائع، و�طب�عة الحال تكون له منافع المبيع والغلة الحاصلة منه، كما أنه يتكفل بنفقته ومصار�فه، و�تحمل هلا�ه وعل�ه  

، وهذا ما قال به أبو حن�فة ومالك؛ لأن الغرم بالغنم
�
 .99ضمانه كما رجحنا سابقا

ي ذلك الشافع�ة
ي حن�فة فر   وخالف �ف ي أيب ي سواءً أمض�ا العقد أو   أوا والحنابلة وصاحيب ي مدة خ�ار التج��ة للمش�ت

أن غلة المبيع �ض

 لآثارە ابتداءً، فتنتقل 100فسخاە بعد ذلك 
�
ط الفاسخ فإن البيع �كون منعقدا� مرتبا ، أما إذا كانت نيتهما متجهة إ� التعليق ع� ال�ث

ي، و�ستحق بذلك منافع المبيع وغلته بلا خلاف  ء المبيع للمش�ت ي  .101مل��ة ال�ش

جح لدينا ي حن�فة ومالك   -هو القول الأول  وما ي�ت ،    -رأي أيب
�
ط التج��ة واقفا ي حال كان �ش

ولا  من أن غلة المبيع ومنافعه للبائع �ف

ط ي منافعه والغلة الحاصلة منه إلا بتحقق هذا ال�ش ي مل�ه، ل�ن    �كتسب المش�ت
بتمام التج��ة وقبول المبيع؛ ح�ث �كون دخل �ف

 وتحقق  
�
 فاسخا

�
طا ط فلا يثبت البيع وُ�رد المبيع إ� البائع مع منافعه لأنه المالك له، أما لو كانت التج��ة �ث لو رفضه تخلف ال�ث

المب البائع مل��ة  د  القائم و�س�ت البيع  انفسخ  بعد تج��ته  للمبيع  ي  المش�ت أما لو تخلف  ذلك برفض  ي،  المش�ت يع مع غلته من 

ي للمبيع ط الفاسخ سواء كان بقبول المش�ت ي بمنافعه والغلة  أو سكوته عن الرد تأ�د البيع واستقرت مل��ة المبيع للمش   ال�ش �ت

 الحاصلة منه. 

ة التج��ة. 5.5 ي أو فقدان أهليته خلال ف�ت  أثر وفاة المش�ت

قد تكون إرادة المتعاقدين متجهة إ� إبرام عقد البيع بعد تج��ة المبيع والتحقق من نجاحها خلال مدة محددة، ول�ن قد �حصل 

ط التج��ة أو �فقد أهليته للتعاقد قبل  ي الذي اش�ت ض إبرام البيع بصورة باتة، ومن ذلك أن يتو�ض المش�ت خلال هذە المدة ما �ع�ت

تب ع�  ذلك انتقال هذا الحق إ� ورثته من بعدە أم لا؟ اخت�ارە، فهل ي�ت

، وهو  القول الأول:   وتروٍّ
ٌ
ث و�لزم البيع بذلك؛ لأنه مشيئة ي حال وفاة صاحبه يبطل ولا يُورَّ

ط التج��ة �ف يرى الحنف�ة أن خ�ار �ث

ە احق شخ�ي خاص بصاحبه ولا يُتصور   .102نتقاله إ� غ�ي

ي ثلاثة أ�ام فمات قبل أن �ختار فقد انقطع خ�ارە ولزم البيع، وكذلك إن كان الخ�ار للبائع   : و�ن كان الخ�ار للمش�ت قال ال�خ�ي

 فماتا فقد لزم البيع...   فمات البائع أو كان الخ�ار لهما 
�
ط عندنا جم�عا ث خ�ار ال�ث  . 103، ولا يُورَّ

 : ي
ف مطالبة الم�ت بالخ�ار قبل وفاته أو عدم المطالبة؛ فإن مات من   القول الثاين ي المسألة بني

ذهب جمهور الحنابلة إ� التفص�ل �ف

 .104عنه فإنه يورث له الخ�ار دون أن �طالب بحقه ف�ه بطل الخ�ار ولم يُورث، إما إن طالب بذلك قبل موته

 
99    , ي

ائعال�اساين ي ترت�ب ال�ش
ى للإمام مالك بن أ�س; سحنون,  270/ 5,  بدائع الصنائع �ف ,  185)/ 10(4,  المدونة ال��ب ي

ح  ; الدسو�ق ي ع� ال�ش
حاش�ة الدسو�ق

 .103/ 3, ال�ب�ي 
100    , ي

ائعال�اساين ي ترت�ب ال�ش
ح المهذب; النووي, 270/ 5, بدائع الصنائع �ف ي ; بن قدامة, 76/ 13, المجم�ع �ش  .572/ 3, المغني

ي بن قدامة,    101  .573، 572/ 3, المغني
ح فتح القدير بن الهمام,    102 , 318/ 6, �ش ي

ائع; ال�اساين ي ترت�ب ال�ش
, 268/ 5, بدائع الصنائع �ف وت:   -(دمشق   الاخت�ار لتعل�ل المختار; عبد الله الموص�ي ب�ي

 .420/ 1), 2020–1441دار المنهل,  -دار الف�حاء
103    ,  .42/ 13, المبسوط ال�خ�ي
ي الفقه الإسلا�ي أبو الف�ج ابن رجب,     104

,  316(دار الفكر, د.ت),    القواعد �ف ي
ف الإقناع; البهويت العقود ; مصط�ف الزرقا,  211،  210/ 3,  كشاف القناع عن منت

ي الفقه الإسلا�ي 
 .48), 1999–1420(دمشق: دار القلم,  -عقد البيع  -المسماة �ف
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ي خ�ار التج��ة والاخت  : ذهب المال��ة والشافع�ة إ� انتقال حقالقول الثالث
ي �ف ار إ� ورثته بعد موته؛ لأنه خ�ار ثابت بالمش�ت

ي ( ي الإجازة أو الفسخ، وهذا أصله حد�ث النيب
ي معاوضة محضة فلا يبطل بل �قوم وارث مقامه �ض

 . 105صلى الله عليه وسلم):" من ترك ماً� فلورثته" �ض

اء المبيع أو  ي الم�ت قبول �ث ط التج��ة حق متعلق بالمال وهو المبيع الذي �جري ف�ه الإرث، فعل�ه �قرر ورثة المش�ت وخ�ار �ث

ي تنتقل إ� الورثة ولا �ختص بصاحب  رفضه بناءً ع� ظهور نت�جة التج��ة، و�ذلك �كون حق التج��ة من الحقوق العين�ة الىت

 . 106الخ�ار وحدە 

 : ي البيع ما كان له)) (( و�ن قال الشاف�ي
ف قبل أن يتفرقا قام ورثته مقامه وكان لهم الخ�ار �ف  .107مات أحد المتبا�عني

ي سب�ل 
ي خ�ار التج��ة بموت صاحبه إ� ورثته من بعدە، وذلك �ف

وهذا هو القول الراجح من وجهة نظري، وهو انتقال الحق �ف

ي، والمبيع ينتقل إ� الورثة فيتبعه خ�ار  الحفاظ ع� حق الورثة، إضافة إ� أن خ�ار التج��ة هو حق متعلق بالمبيع لا بالمش�ت

�عات الالتج��ة، و�كون لهم ف�ه ما كا  .108قانون�ة ن لصاحبه. وهذا ما رجحته الت�ش

ي هذا الأمر، فإذا اتفق الورثة بعد  و�ناءً ع� ما ترجح من صحة انتقال حق التج��ة والا 
ختبار إ� الورثة، ف�كون لهم القرار الحاسم �ف

 
�
ة لمن قال بالرفض منعا تج��ة المبيع ع� قبول المبيع أو ردە لزم البائع ما اتفقوا عل�ه، فإن أجازە البعض ورفضه الآخر فالع�ب

ر بتف��ق الصفقة، وعل�ه فلا يتم البيع حينئذٍ وُ�رد المبي  .109ع إ� البائع لل�ض

ي البيع والتج��ة، و�جب ع� الو�ي أو  
ف البيع، فيب�ت حقه �ف ة التج��ة وقبل أن �ج�ي ي ف�ت

ي �ف أما بالنسبة لأثر فقدان أهل�ة المش�ت

ي، وهذا مأخوذ من رأي جمهور الفقهاء الذين قالوا:   ض قبول المبيع أو رفضه حسب مصلحة المش�ت الو�ي أو السلطان الاخت�ار بني

قدت أهل�ة صاحب ا 
ُ
 للحنف�ة إذا ف

�
ە، خلافا ه من حا�م أو غ�ي ها فينتقل الخ�ار إ� ولِ�ِّ لخ�ار بالجنون أو الإغماء أو السكر أو غ�ي

 ولا يُتصور 
�
َ عل�ه حىت مضت مدة الخ�ار صار العقد لازما غ�ي

�
 بصاحبه، فإذا جُنَّ أو أ

�
 خاصا

�
 شخص�ا

�
الذي �جعلون الخ�ار حقا

 . 110انتقال الخ�ار من شخص لآخر 

إ� ولّ�ه أو وصّ�ه.   -بالجنون أو الإغماء ونحوە  - و�رى الباحث رجحان رأي الجمهور القائل بانتقال الخ�ار من صاحبه إذا فقد أهليته

ي برأي الجمهور الذي ينص ع� انتقال الخ�ار من صاحبه �سبب الجنون 
ي والقانون العرا�ت

ي والقانون الإماراىت
وقد أخذ القانون الأردىن

 .111� ورثتهأو الإغماء إ

 
البخاري, "الفرائض"،     105 الن�سابوري, صحيح مسلم, "الفرائض"،  6740(ح.    3البخاري, صحيح  ي داود, "الخراج 1238/ 3(  1619);  ); بن الأشعث, أيب

ء"،  ي
 .)2955(ح.  15والإمارة وال�ف

ى للإمام مالك بن أ�سسحنون,     106 ال��ب المقتصد; بن رشد,  181،  173،  172)/ 10(4,  المدونة  المجتهد ونها�ة  ازي,  273/ 3,  بدا�ة  أبو إسحاق الش�ي  ;
", ترجمة محمد الزح��ي (دمشق: دار القلم,   ي فقه الإمام الشاف�ي

,  17/ 3),  1996– 1417"المهذب �ف ي
ي مذهب الإمام الشاف�ي ; �حىي العمرانى

  الب�ان �ف
وت: دار المنهاج,   .37/ 5),  2000–1421(ب�ي

107    ,  .259/ 3, كتاب الأمالشاف�ي
ح قانون الموجبات والعقود�كن,     108 ,  158)/ 1(7,  �ش ي ; الزح��ي

ي الأرديف
ي والقانون المديف

ي قانون المعاملات المال�ة المدن�ة الإمارايت
; 41,  العقود المسماة �ف

  , : العقود المسماة؛ البيعالزح��ي ي المقارن بالفقه الإسلا�ي
امات  ; جاد الرب,  151،  148,  الإ�جار  -المقا�ضة  -القانون المديف � تج��ة المبيع وأثرها ع� ال�ت
ي عقد البيع

ف �ف ي الفقه الإسلا�ي والقانون الوض�ي  -الطرفني
 .183, -دراسة مقارنة �ض

109    , ي
ح ال�ب�ي الدسو�ق ي ع� ال�ش

, 102/ 3, حاش�ة الدسو�ق ي �يني ي ألفاظ المنهاج; ال�ش
ي المحتاج إ� معرفة معافى  .46/ 2, مغفى

ى للإمام مالك بن أ�س,     110 ,  173)/ 10(4سحنون, المدونة ال��ب ح ال�ب�ي ي ع� ال�ش
, حاش�ة الدسو�ق ي

ازي, "المهذب  103/ 3; الدسو�ق ي فقه الإمام   ; الش�ي
�ف

 ," ي ألفاظ المنهاج, 17/ 3الشاف�ي
ي المحتاج إ� معرفة معافى , مغفى ي �يفى ف الإقناع, 45/ 2; ال�ش , كشاف القناع عن منت ي

 .211، 201/ 3; البهويت
. المواد (476  -474المواد (  111 ي

. ينظر:  502،  500،  499،  498) من القانون الأردين ي
,  ) من القانون الإمارايت ي قانون المعاملات  الزح��ي

العقود المسماة �ف
ي 
ي الأردين

ي والقانون المدين
,  42،  41,  المال�ة المدن�ة الإمارايت : العقود المسماة؛ البيع; الزح��ي ي المقارن بالفقه الإسلا�ي

, الإ�جار  -المقا�ضة  -القانون المديف
147 ،148. 
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 الخاتمة 
اء سلعة  ي عند إقدامه ع� �ش اء سلامة المبيع من كل ع�ب أو خلل أو نقص، و�التا�ي �حق للمش�ت ي عمل�ات البيع وال�ش

الأصل �ف

ط ع� البائع تج��ته والتأ�د من صلاحيته ومناسبته لحاجته، وهذا حق ثابت له عرف   بما يت ما أن �ش�ت
�
مع طب�عة السلعة   وافقا

ي بالخ�ار حينئذ إما   ن له عدم سلامة المعقود عل�ه ومناسبته لحاجته، كان المش�ت ي التج��ة وتبني محل العقد، و�ذا أجرى المش�ت

ي العقد أو يرفضه و�رد المبيع إ� البائع. 
 أن �م�ض

ي تحقق مصلحة  وط اليت ي هذا العقد بعض الأوصاف أو ال�ث ي الحال، ول�ن قد تع�ت
ي عقد البيع النفاذ وترتب آثارە �ض

كما أن الأصل �ض

ي  ل�لا المتعاقدين أو أحدهما، فتُخ��  ي �سل�م المبيع واستلام الثمن، ومن أمثلة تت ج العقد عن صورته الأصل�ة اليت
ي الفور�ة �ف

مثل �ف

ط التج��ة.   هذە العقود البيع ��ش

، وذلك إما لغرض 
�
ائه نهائ�ا ي بحق تج��ة المبيع قبل �ش ي �حتفظ فيها المش�ت البي�ع التجار�ة الئت ط التج��ة هو أحد  البيع ��ش

ي  
ة �ض ي الشخص�ة، والع�ب ة  الأخ�ي الحالة  التأ�د من صلاح�ة المبيع للغرض المقصود منه، أو للتثبت من مدى ملائمته لحاجة المش�ت

ي و�رادتهب ي عدم  ،  نظر المش�ت ي الحالة الأو� إذا كان المبيع �حقق الغرض المقصود منه، و�التا�ي لا �جوز للمش�ت
ولا ُ�عْتَدُّ بنظرە �ض

 ملائمته لحاجته.  مقبول المبيع بحجة عد

ي البيع من السنة والأثر 
وع�ة خ�ار التج��ة �ف  ، والقد وردت العد�د من الأدلة ع� م�ث

�
ف وتجنبا  للغنب

�
لحاجة لمثل هذە البي�ع دفعا

 
�
 وملائما

�
ي الفقه الإسلا�ي بأدلة منصوصة، ولذلك كان صح�حا

ط الجائز �ف ، وهو ُ�عدُّ صورة من صور خ�ار ال�ش ف ف المتعاملني اع بني فف لل�

ي حما�ة المتعاق
ة من لمقت�ض العقد ولا �خل بصحته، و�حقق مصلحة لأحد المتعاقدين ح�ث �ساهم �شكل كب�ي �ض د قل�ل الخ�ب

ي  المش�ت لحاجة  وملاءمته  المبيع  من كفاءة  والتحقق  منه،  معينة  سلعة  اء  إقدامه ع� �ش عند  واحت�اله  البائع  لغش  التعرض 

 . الشخص�ة من خلال إجراء التج��ة عل�ه واختبار صلاحيته

ي بعضها كالبيع والإجارة والصلح عن مال، كما أنه  
ي جميع العقود بل �ض

اط التج��ة لا يثبت �ض اتفق أهل الفقه والقانون ع� أن اش�ت

ي لا �مكن التأ�د من صلاحيتها للغرض المخصص له دون تج��تها، مع بقاء عينها وعدم تجاوز حد التج��ة  ي الأش�اء اليت
�قع �ض

ي المنقولات كالس�ارات والآلا المسم�ح به، وذلك �كون عا
ي العقارات نادرٌ ت الم�كان�ك�ة والملا�س دة �ف

والحيوانات، واستعماله �ف

ي نفس الحاجة والمصلحة. 
ا�هما �ف  مع جواز تج��تها كالمنقولات؛ لاش�ت

 من ظروف التعاقد والعرف  
�
ي العقد، أو استخلاصه ضمن�ا

اطه �احة �ض ي إلا إذا جرى اش�ت ي تج��ة المبيع لا يثبت للمش�ت
إن الحق �ض

اء الملا�س بق�اسها والآلات الم�كان�ك�ة  اء، ك�ش السائد، و�الأخص ف�ما لو كانت طب�عة المبيع �ستد�ي إجراء هذە التج��ة قبل ال�ش

ي لا �مكن التثبت من مدى صلاحيتها إلا بتج��تها. والس�ارات المستعم  لة الىت

ي  
ف المتعاقدين لابد من الاتفاق ع� مدة معلومة لها بينهما، فإن سكت المتبا�عان ع� تحد�دها �ف اط التج��ة بني ي حال اش�ت

و�ف

ط للتج��ة بمدة معلومة مضبوطة  العقد، حُ  ملت ع� المدة المعتادة، وقد اتفق جمهور الفقهاء ع� أنه لا بد من تقي�د خ�ار ال�ش

ي تحد�د الحد الأق� للمدة الجائزة لإجراء التج��ة، فذهب أبو حن�فة وزفر من أصحابه 
من ال��ادة والنقصان، ل�نهم اختلفوا �ف

ي المشهور عنه إ� تحد�
ي حن�فة أبو  والشاف�ي �ف ي أىب ف رأى أحمد بن حنبل وصاحىب ي حني

دها بثلاثة أ�ام بل�اليها دون تجاوز ذلك، �ف

هم إ� تف��ض مدتها للمت ي  يوسف ومحمد بن الحسن وغ�ي
 مهما طالت، أما مالك فقد رأى تف��ض المتعاقدين �ض

�
عاقدين مطلقا

ف  وي ودفع الغنب عت لل�ت ي نظر الباحث؛ لأن التج��ة �ثُ
حدود المعتاد و�قدر الحاجة؛ نظرا� لاختلاف المب�عات، وهذا هو الراجح �ف

ي و   ومن السلع ما �حتاج لأ��� من المدة المنصوص عليها للتـأ�د من ملائمتها للمش�ت
�
 عدت له. صلاحيتها لما أ
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ي ا
ط التج��ة أنه  ما ترجح لدينا أن التكي�ف الفق�ي والقانوفي ط  عقد لسل�م للبيع ��ش  كان أ  -معلق ع� �ش

�
 واقفا

�
ول�س    -و فاسخا

ي للتج��ة و�بداء قبوله تص�ي   مجرد وعد، و�ناءً   وتحقق ب�جراء المش�ت
�
ط واقفا   ، وتزول  مل��ة المبيع له تامةعل�ه فإن كان ال�ش

ي للمبيع بعد تج��ته فلا يتم بيع و�عت�ب كأن لم �كن وتب�ت مل��ة المبيع للبائع مل��ة البائع عنه ط برفض المش�ت ، ولو تخلف ال�ش

ط برفض المبيع ؛ فتحقق ال�ش
�
ط فاسخا د البائع مل��ة المبيع من  بعد تمل�ه انفسخ البيع  تامة من البدا�ة، ولو كان ال�ش ، و�س�ت

ي و�عت�ب كأنه لم �مل�ه بحال، أما إذ ي المبيع بعد تج��ته فحينئذٍ يتأ�د البيع و�ستقر �شكله المش�ت ط بقبول المش�ت ا تخلف ال�ش

ي للمبيع باتة منذ البدا�ة.  ، وتص�ي مل��ة المش�ت ي
 النهائئ

ط  بيع  لع� التكي�ف السل�م ل  و�ناءً  ي ��ش ن المش�ت
�
ي العقد، وع� البائع أن �مك

اط تج��ة المبيع �ف التج��ة توصلنا للحكم بجواز اش�ت

ي المقابل 
اء، و�ف من تج��ة المبيع خلال مدة متفق عليها؛ ل�خت�ب صلاح�ة المبيع و�تأ�د من مدى تحق�قه لمصلحته وغايته من ال�ش

م بحدود التج��ة لا يتجاوزها من ف ي أن �ل�ت ار بالبائع، وقد �قوم با فإن ع� المش�ت  للإ�ض
�
ي نفسه أو من يعا لهلتج��ة المش�ت

�
ي    وك

�ف

ط عل�ه إعلام البائع ب�جازة البيع أو رفضه خلال مدة التج��ة المتفق عليها، فإن سكت عن القبول أو الرفض حئت   إجرائها، وُ�ش�ت

ط �سكوته ف�لزم البيع انقضت المدة مع تمكنه من تج��ة الم  �كون قد تحقق ال�ش
�
ط واقفا بيع اعتُ�ب سكوته قبوً� به، فإذا كان ال�ش

 فإنه �كون قد تخلف �سكوته فيتأ�د البيع و�ستقر �شكله 
�
ط فاسخا ي باتة، و�ذا كان ال�ث  لآثارە بنقل مل��ة المبيع إ� المش�ت

�
منتجا

 . ي
 النهائئ

ام   ف بالال�ت الوفاء  ابتداءً و�جب  نافذا�  ُ�عد  ط فاسخ   ع� �ش
�
ي حال كان معلقا

التج��ة �ف ط  البيع ��ش المذاهب ع� أن  اتفق فقهاء 

ي 
 للبائع منذ البدا�ة. ول�نهم اختلفوا حول انعقاد البيع بخ�ار التج��ة �ف

�
ي والثمن مل�ا  للمش�ت

�
، ف�صبح المبيع مل�ا تب فورا� الم�ت

ة اجرائها م ف ف�ت تب ع� ذلك من انتقال مل��ة البدلني ط واقف، مع ما ي�ت  ع� �ش
�
ي حال كان معلقا

إ�    - المبيع والثمن  - ن عدمه �ف

 ، ف ي هذە الحالة �منع آثار العقد وحكمه بانتقال البدلني
ط التج��ة �ف المتعاقدين من عدمه؛ فذهب جمهور الفقهاء إ� أن البيع ��ث

البائع، ولا   المبيع عن ملك  �خ�ج  للمبيع وقبول  فلا  التج��ة  الخ�ار بحصول  ط  بتحقق �ث إلا  ي  المش�ت الثمن عن ملك  �خ�ج 

ط التج��ة لا �منع من ترتب آثار  ي ظاهر الروا�ة إ� أن البيع ��ث
ي أحد قول�ه والحنابلة �ف

ف ذهب الشاف�ي �ف ي حني
ي له، �ف المش�ت

ي ومل��ة الثمن  ة التج��ة، فتنتقل مل��ة المبيع إ� المش�ت ي هذە المدة، والذي أراە هو رجحان رأي الجمهور العقد ف�ت
إ� البائع �ف

ن تحقق   ، و�نما يتأخر حصول ذلك إ� حني ن ط التج��ة �منع ترتب آثار العقد وحكمه بانتقال البدلني من أن البيع المعلق ع� �ث

ي.  ط ب�جراء التج��ة وقبول المبيع، فعندئذٍ يثبت حكم البيع بنقل الملك للمش�ت  ال�ث

التج��ة و�ُ  به  إلا بقدر ما تحصل  المبيع  له استعمال  للتج��ة لا �جوز  ي  المش�ت المبيعوخلال إجراء  فلا  عادةً،   خت�ب ف�ه حالة 

ي  
ض التج��ة والاختبار، وذلك كأن ينتفع به �ض ك بما �خ�ج عن ح�ي

َّ
ف الم� ي المبيع تَ�ُّ

ار بالبائع، ولا يت�ف �ض  للإ�ض
�
يتجاوزە منعا

ي المسؤول�ة ، و�لا بطل خ�ارە ولزمه البيع، و�تحمل المش�ت
�
ە أو رهنه لآخر أو �غ�يّ ف�ه شيئا   قضاء حاجة له، أو �قوم بتمل�كه أو تأج�ي

ف المذاهب. ال  �املة عما �ص�ب المبيع، وهذا الحكم متفق عل�ه بني

ي و  ط فاسخ، فيتحمل ذلك المش�ت ط التج��ة معلقا ع� �ش ف الفقهاء حول تبعة هلاك المبيع ف�ما لو كان البيع ��ش لا خلاف بني

ف هلك  ي، وحني ي هذە الحالة مُرتبٌ لآثارە بانتقال المبيع إ� المش�ت
 �ف

ٌ
ئ ع� البائع باتفاق أهل الفقه والقانون؛ لأن البيع نافذ  ولا �ث

ة التج��ة كان ي ف�ت
   �ف

�
ط التج��ة معلقا ي حال كان البيع ��ش

ء �ستحق غنمه و�تحمل غرمه، بينما الخلاف �ف ي  له، ومالك ال�ش
�
مال�ا

ة  ي خلال ف�ت ء المبيع ب�د المش�ت ي ط هلك ال�ش ي، وقبل تحقق هذا ال�ش ط واقف هو تج��ة المبيع وملائمته لحاجة المش�ت ع� �ش

ف الأقوال، فيتحمله البائع و�لزمه رد الثمن  التج��ة وقبل إتمام البيع، كان الهلاك ع� البا ي بالتج��ة ع� الراجح من بني ئع لا المش�ت
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ي؛ ي حالة    إ� المش�ت
ي إلا �ض ي ملك البائع وعل�ه ضمانه لو هلك، ولا �ضمنه المش�ت

وذلك لأن البيع لم يتم بعد، والمبيع باقٍ �ض

 التعدي أو التقص�ي أو التف��ط ف�ه عندئذٍ �ضمنه بالاتفاق. 

ط فاسخ؛ و   ع� �ش
�
ط التج��ة معلقا ي حال كان البيع ��ش

ي لغلة المبيع ومنافعه �ف ي استحقاق المش�ت
ف فقهاء المذاهب �ف لا خلاف بني

ي، و�ستحق بذلك منافع المبيع وغلته. ول�نهم  ء المبيع للمش�ت ي  لآثارە ابتداءً، فتنتقل مل��ة ال�ث
�
لأن البيع �كون منعقدا� مرتبا

ط التج��ة  ت إرادة المتعاقدين إ� اعتبار  اختلفوا ف�ما لو اتجه ط واقف  عقدا� البيع ��ش  ع� �ش
�
ى أبو حن�فة ومالك أن   ،معلقا ف�ي

ة التج��ة تب�ت للبائع، و�طب�عة الحال تكون له منافع المبيع والغلة الحاصلة منه؛ لأن الغرم بالغنم. وخالف  مل��ة المبيع خلال ف�ت

ي ذلك الشاف�ي وأحمد بن حنبل وأص
ي حن�فة فرأو �ف ي سواءً أمض�ا العقد أو   ا حاب أيب ي مدة خ�ار التج��ة للمش�ت

أن غلة المبيع �ض

 فسخاە بعد ذلك. 

ي حن�فة ومالك ط الواقف بتمام التج��ة وقبول المبيعف  و�ناء ع� ترج�حنا لرأي أىب ي حال تحقق ال�ش
ي   ،�ف حينئذٍ �كتسب المش�ت

ط فلا يثبت البيع وُ�رد المبيع إ� البائع مع منافعه لأنه   ي مل�ه، و�ن رفضه تخلف ال�ث
منافعه والغلة الحاصلة منه؛ لأنه دخل �ض

د البائع مل��ة المب ي للمبيع بعد تج��ته انفسخ البيع القائم و�س�ت  وتحقق برفض المش�ت
�
ط فاسخا يع مع المالك له، أما لو كان ال�ش

ي للمبيع أو سكوته عن الرد تأ�د البيع واستقرت مل��ة   ط الفاسخ سواء كان بقبول المش�ت ي، ولو تخلف ال�ش غلته من المش�ت

ي بمنافعه والغلة الحاصلة منه.   المبيع للمش�ت

ط نه محض مشيئة وحق شخ�ي خاص بصاحبه، فلو كان الخ�ار للبائع فمات أو فقد التج��ة لا يورث عند الحنف�ة؛ لأ   خ�ار �ش

ي  
ي فمات فيها مل�ه ورثته بلا خ�ار. وفصّل الحنابلة �ف ي المبيع. ولو كان الخ�ار للمش�ت ي المدة لزم البيع وملك المش�ت

أهليته �ف

ط يُورث؛ لأنه   الحكم بتور�ث الخ�ار حسب مطالبة من له الخ�ار به قبل موته من عدمه، ورأي المال��ة والشافع�ة أن خ�ار ال�ث

 .
�
 وقانونا

�
عا  حق متعلق بالمال وهو المبيع الذي �جري ف�ه الإرث، وهو الراجح �ث
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